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在“钱塘自古繁华”之地，一粥
一饭中有街角社区的新鲜果蔬，柴
米油盐里有天南海北的好物速递添
彩，“灯火家家市，笙歌处处楼”的背
后，隐匿着的供销合作社身影正忙
着搭建“供”与“销”的桥梁。

民为邦本，本固邦宁。从村镇的
“十分钟便民生活圈”到社区的“十
五分钟幸福生活圈”，再到覆盖区域
的好物网，浙江省杭州市供销合作
社系统扎根乡村田畴沃野，服务城
市街角社区，畅通区域流通、建密服
务网络、建强服务支撑，因地制宜聚
力打造带动农民增收、农业增效的
服务平台，使供销力量成为助力共
同富裕的“精彩注脚”。

布局村镇
打造“十分钟便民生活圈”

一枝一叶总关情。到达村镇的
“最后一公里”关系着民之所需，但
同时也是为民服务中的难之所在。
轻者重之端，小者大之源，杭州市供
销合作社系统正不弃微末，紧锣密
鼓加快部署。

上午十点半，随着满载快递的
运输车驶进大门，杭州市富阳区灵
桥二级物流共配中心的工作人员闻
声而动，卸货、分拣、装车……分拣
流水线刚告一段落，十多辆运输车
已整装出发，将天南海北的物件运
进“十分钟便民服务圈”，送到翘首
以盼的村民手中。

分拣中心实现了从危房到链接
6镇、49个行政村。大源供销合作社
主任余屹说：“2018年，我们投入 60
余万元对灵桥镇光明村老旧资产进

行改造。2021年，适逢富阳区出台
《深化‘三位一体’农合联改革服务
乡村振兴促进共同富裕示范区建设
的三年行动计划》，我们抓住机遇，
又投入 100余万元改造装修，投入
快递分拣、配送等硬件设备，建成灵
桥二级物流共配中心。”如今，中心
由大源供销合作社与邮政富阳分公
司大源所共同运营，吸引“三通一
达”民营快递企业入驻，提供“仓储
+收寄 +分拨 +投递”的服务，可
以为 13.2万人带来便捷。
“我们从村综合服务社取快递，

不会再遇到丢件等糟心事，还能顺
便买农资、办业务，方便多了！”在里
山综合服务社等着取件的村民纷纷
表示。除取件寄件服务，综合服务社
还提供农资供应、信贷金融、农事咨
询、气象信息、电视宽带、健康咨询
等服务，助力农民购物、生活、销售、
金融“办事不出村”，构建“十分钟便
民服务圈”。

快递虽小，攸关民生。富阳区供
销合作社系统通过打造“供富邮路”
快递进村党建品牌，建立“党建 +产
业基地 + 线上直播 + 线下展销 +
快递配送”的全矩阵供销模式，解决
农产品上行“最初 100 米”问题，助
力“山货出山”。
《县域商业三年行动计划》指

出，鼓励邮政、供销、快递、商贸流通
等主体市场化合作，整合各类物流
资源实现双向配送服务。杭州市供
销合作社系统着眼村镇展开部署，
富阳区供销合作社系统抢抓政策窗
口设点布网，为更好满足农民生活
服务需求，跑出了快递进村“加速
度”。依托浙江省、杭州市、富阳区、

基层社等四级供销合作社系统联
动，自去年 12月运营以来，共配中
心每天投递快件量超过 2000件。截
至今年 6月，累计投递量已超 30万
件。

发力社区
打造“十五分钟幸福生活圈”

灯火辉煌、高楼林立之中，市井
长巷，是聚拢来的人间烟火。

服务“三农”、连接城乡的供销
合作社正从食事入手，在繁华的霓
虹城市中辟出一方人声鼎沸的烟火
人间。
“西瓜南瓜大冬瓜，杭州亚运顶

呱呱”……亚运期间，杭州市西湖区
供销合作社运营的“五星级农贸市
场”古荡农贸市场再次凭借脍炙人
口的标语火出圈。前有外国元首远
来打卡，后有年轻情侣浪漫求婚，更
有自媒体摄制组取景出爆款，这个
杭州阿婆每餐必逛的放心菜市场接
着鲜活地气，又呈现蓬勃朝气。

谈到出圈秘诀，古荡农贸市场
负责人郁红梅指着菜场入口的可视
化大屏说：“一方面，我们做到当日
商品检测全覆盖，每日检测超过 70
个批次；另一方面，我们对市场内的
环境卫生严格要求，提供精细化服
务，让顾客买得舒心、吃得放心！”

可视化大屏滚动展示当日菜
价、食品检测等信息；摊位前的经营
户已经将菜品打理整齐，冬瓜切块
摆放、青菜去泥扎捆。“现在的年轻
人习惯网上买菜，但当我自己体验
过菜场买菜后，觉得很不一样。”经
常来买菜的冯怡嘉说，他觉得菜市

场第一是新鲜，这里的经营户都是
凌晨三点多去进货；第二是亲切，如
果想做块红烧大排，经营户会耐心
教顾客该用哪个部位的肉。现在，他
每个周五下班都会逛菜场，“真的很
治愈，这几乎成了生活的仪式感”。
“我在这个市场已经经营三十

多年啦。”经营户老赵说，“这个菜市
场管理好，注重细节和安全，菜品有
保障，我们卖得省心。当然更重要的
是，这里氛围好，市场常常会组织很
多活动。”下午 1点半，当激情滂湃
的旋律响起，忙碌了一个上午的经
营户们开始跳操，菜市场的“讨价还
价”声瞬间变成了“欢声笑语”。

菜市场是农副产品流通的重要
战场。“菜市场还设置了自产自销区
域，会有一些优惠措施，当地的农户
可以来这里销售，顾客也可以买到
地道的土特产。”郁红梅说，“我们也
想为联农带农、助农增收出份力。”

与农贸市场从卖得舒心、吃得
放心入手营造城市烟火气不同，在
杭州市民中心的职工食堂一侧，乡
村振兴共富体验中心则是从做强服
务、打开做强流通的助农窗口解题，
提升群众生活满意度。

又到周五十一点半，食堂渐渐
喧嚣，乡村振兴共富体验中心的共
富展销活动专区前热闹了起来。职
工就餐完毕，顺路在超市采买生活
必需品，再去活动专区挑选假日美
食。

乡村振兴共富体验中心负责人
胡永星表示：“我们乡村振兴共富体
验中心是杭州市供销合作社下属社
有企业杭州农合联投资发展有限公
司负责运营的销售点，在人流量大

的区域设点，一方面可以利用流通
优势履行供销合作社的服务职能，
店里的副食、生活用品可以给周围
群众的生活带来便捷；另一方面，以
服务吸引客流，也可以为合作社、农
户的产品展示展销赋能。我们免费
提供场地，搭建产销对接平台，帮助
他们增收致富，在更深层次意义上，
这里也成为政府机构了解供销合作
社、更广泛推广农产品的窗口。”

江南忆，最忆是杭州。杭州市供
销合作社系统打造提升流通网点，
以服务为引、以流通为要，助力打造
城市中的“十五分钟幸福生活圈”。

着眼区域
打造好物通达的“货流圈”

幸福感的支撑不仅要以匠人精
神精雕服务点提质增效，还需连点
成线、织线成网，以体系支撑做好优
质农副产品的跨区域往来，以物畅
其流的区域辐射能力让买有所需、
卖有所值，杭州市供销合作社系统
正以平台搭建为抓手，打造好物通
达的“货流圈”。
“我对这里很有感情！”刚刚经

历凌晨收货、码货、出货，杭州群旺
果业的俞国群终于有时间歇歇脚。
他已在杭州果品集团有限公司经营
的果品批发市场扎根 15载。
“我是 2008年来到这个果品市

场开始做果品批发生意的，这里采
用收佣金的模式，卖出果品后市场
再收取费用，对于起步阶段的经营
户来说，减少了租金压力。此外，我
们跟市场结算，可以减少欠账烂账
情况。经营户素质普遍比较高，我们

做买卖也有保障！”俞国群说。
与国内大多数果品批发市场

不同，杭州果品批发市场运用信息
化建设，自主研发了农副产品电子
交易结算系统，Wifi 网络全覆盖，
并推出电子“当面付”支付功能。杭
州果品集团有限公司副总经理王
镜洋介绍：“支付系统覆盖商品入
场、交易、支付、提货、结算、出场
等业务管理全过程。为了加强果品
质量安全追溯管理，我们还要求进
场供货商提供本人身份证、自产自
销证、植物检疫证等必备证件进行
登记。另外，鼓励买方凭身份证办
理会员交易卡，以便及时掌握商品
的流向，在质量抽检的基础上保证
果品安全。”据了解，2023 年杭州
果品集团交易额汇总预计实现 87
亿元。

进场索证索票、出场供证供票，
保障全流程规范、安全、公正、快捷
的同时，相关数据的积累也为业务
分析和开发运用提供了可能。另外，
结算方式的创新以争取买卖双方信
任为基础，为经营户减压赋能、为采
购商扎牢质量底线，打好供销合作
社金字招牌，积极促流通、护民生。

无论是沃野还是城市，无论是
街巷一角还是跨区覆盖，作为做强
流通主责主业的重要举措，杭州市
供销合作社系统以共同富裕为核
心，设点布网谋民生之利，提质增效
解民生之忧，加强农产品流通网络
和市场建设，以做强流通为抓手，不
断完善供销服务体系，为增加人民
群众的获得感、幸福感各出奇招，助
力绘就老百姓的幸福生活新图景。

张毓敏

荥经县乡村振兴“新农人”程涛：

回乡搞养殖 致富众乡亲

供销人物

日前，成都家禽协会第四届会员代表大会暨 2023
年年会在成都召开。广元市人大常委会副主任、市土鸡
产业专班班长王定虓，广元市供销社党组书记、理事会
主任、市土鸡产业专班专职负责人吴健出席大会。

此次大会由四川省畜牧业协会肉鸡业分会、成都
市家禽产业协会、广元市剑门关土鸡产业协会主办，由
广元市土鸡产业专班等二十余个单位协办，400多位嘉
宾出席大会。会上，广元市供销社党组成员、理事会副
主任张文茂作了广元剑门关土鸡专题推介。他从广元
基本情况、剑门关土鸡好在哪、剑门关土鸡怎么鉴别、
如何买到剑门关土鸡、在广投资土鸡知名企业等五个
方面进行了全面详实、生动形象的推介，受到了现场嘉
宾的高度关注。

此次推介会，广元市土鸡产业专班还组织了四川
信德农牧有限公司、四川剑门优可食品有限公司、四川
剑门川香食品有限公司、青川旭明土鸡养殖家庭农场
等四家企业参展，开展现场品鉴剑门关土鸡活动，受到
参会嘉宾的喜爱，并与仟金盛牧、三君食品等企业达成
合作协议。

广元市委、市政府高度重视土鸡产业发展，把土鸡
产业作为全市重点打造的五大百亿级特色农业产业之
一，成立了土鸡产业专班，由广元市供销社牵头抓总，
以市场需求为导向，以广元供销农产品公司、广供天下
电商公司为运营主体，构建了线上线下融合、生产流通
消费全过程衔接的销售体系，全力推动“广供成都”。

今年以来，广元市供销社坚持育龙头、建园区、扩
生产、延链条、强品牌、推项目，补齐土鸡产业短板，推
动土鸡产业取得新成效。截至目前，全市建成省级核心
育种场 2个、规模养殖场 116家、养殖专业户 664 家，
土鸡出栏能力同比提升 200万只。新签约项目 6个，新
开工项目 41个，新竣工项目 68个，昭化区土鸡屠宰冷
链物流园项目、剑阁关刀河土鸡产业园区项目、剑阁县
川香食品加工厂建设项目等一批延链补链重点项目完
成年度目标进度。 李新仁文 /图
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打造现代“潮生活”守护都市“烟火气”
浙江省杭州市供销社做强流通推动乡村共富

回乡创业成立家庭农场

2014年，程涛从成都体育学
院毕业后入职四川路桥集团有限
公司，曾被外派到江西省、湖北省
武汉市等地工作。在外打拼的程
涛，看到城市环境优美、规划合
理、产业兴旺后，深受启发，并萌
生了建设家乡的念头。
“近年来，荥经县取得了巨大

发展，国家对农村也越来越重视，
相关优惠政策多，创业者的发展空
间也大。”随着对家乡了解的深入，
程涛返乡干事创业的愿望也愈发
强烈。2019年，程涛毅然辞职回到
四川省雅安市荥经县，在当地政府
的支持鼓励下，于同年 6月成立荥
经县勤天共创养殖有限责任公司。
该公司位于荥经县五县镇毛豆坝
村，占地 15余亩，第一期投资 300
万元用于建设兔嬢家庭农场及附
属设施，主要经营以新型化肉兔产

业链为主，自繁自养销售商品兔、
有机肥、农特产品自研开发等。长
期对接成都和自贡等多地活禽批
发市场及屠宰厂，以供不应求的趋
势全负荷生产。
“对我来说，回到生我养我的

家乡创业，进而让乡亲们增收致
富，助力乡村振兴，这就是我追求
的诗和远方。”程涛说。

稳步发展做大养殖产业

今年是程涛投身养殖的第 4
年。如今，他已从一个曾经的养殖
门外汉，成为一名养殖行家，这中
间付出的心血和汗水自是不言而
喻。

截至目前，荥经兔孃家庭农
场存栏 32000只肉兔，预计年出
栏量 15万只左右，其所养殖的肉
兔销往成都、自贡等各大批发市
场及屠宰厂。此外，农场在正常经
营的同时，自 2021年以来已带动

3家养殖场正常经营，其中名山区
街心花园 1号兔场目前存栏 2500
只，荥经县宝积村 2号兔场存栏
2.5万只，荥经县龙苍沟 3号兔场
存栏 3000只，并在相关单位支持
下盘点县内闲置的长毛兔笼位约
25000个，计划升级改造成肉兔养
殖笼位，预计可增加年出栏 130
万只左右，年产值 7500 万元左
右。

程涛的事业有了起色后，也
从未忘记曾经的理想。他积极配
合地方政府开展公益活动，无偿
提供发酵有机肥给周边百姓，并
提供技术及种兔苗帮扶周边散养
肉兔的农户，让这些农户重拾生
活信心，用勤劳的双手增收致富。

展望未来聚集成群发展

程涛说：“下一步，通过‘公司
+村集体 +农户’合作的方式，设
立相关管理机构及技术团队，服务

老百姓林下代养，解决技术、销售、
运输、防疫等问题，整合并规范零
散户，结合产供销一体经营模式，
赋能产业的联动性和高效性。”目
前，荥经县勤天共创养殖有限责任
公司已注册了产品商标—荥兔记
忆，版权—兔味江湖等，并自主研
发和创新了兔肉相关产品，围绕荥
兔特色已与汉源骅楠食品有限责
任公司达成合作，预计 2024年上
半年荥兔系列产品会推出对接商
超、自媒体平台等渠道，销售灯影
兔丝、荥味辣子兔、兔丁酱、烟熏风
干兔等产品。

随着乡村振兴战略的不断推
进，荥经县的乡村大舞台已然更
加宽广和坚实，越来越多像程涛
这样有知识、有抱负，且敢于有
梦、勇于追梦的年轻人正在积极
选择返乡创业就业。这片生机勃
勃的大地，也因一大批青年人的
加入，持续涌动着一股乡村振兴
的青春力量。 丁敦明文 /图

程涛，荥经县勤天共创养殖有限责
任公司及荥经兔孃家庭农场创始人、荥
经县五宪镇毛豆坝村供销合作社负责
人、荥经县供销新农人。他怀揣着青春
梦想返乡创业、扎根乡村，摇身一变成
为乡村振兴“新农人”，为产业兴旺摸索
新模式，为乡村建设注入新活力，为带
领群众共同富裕挥洒汗水……


