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剑门关下，沃野铺展，春耕备耕
的火热图景正徐徐展开。

下沉一线摸清供需，配送直达
群众降本增效，加强监督检查保质
量……作为践行为农服务根本宗旨
的剑阁县供销社系统，依托全县 28
个基层供销社、228 个农资服务网
点，立足全县农业发展实际，紧密围
绕春耕备耕“供需精准对接、储备足
量保障、成本有效管控、品质严格把
关”等，充分发挥农资经营主渠道优
势，构建“源头直采、集中储备、统一
调度、直达农户”保供机制，为全县
春耕备耕有序开展保驾护航。

“肥料、种子等农资，
供应充足，价格稳定”

“滴……滴……”3 月 28 日凌
晨 0时 38分，窗外乌黑一片，寂静
的夜空突然被一阵阵汽车引擎声、
鸣笛声划破。

一辆满载化肥的大货车缓缓驶
入剑阁县供销社农资配送中心的车
库。“肥料来了！”元山中心社主任白
泷嗖地一下从办公室的沙发上站了
起来，迅速冲到车前。寒暄后，他马
上带领工人们迅速行动起来，熟练
地卸货、清点、入库。
“忙碌了一天，确实疲惫不堪，

大家还要连夜连晚把 35 吨肥料清
点入库。”白泷坦言，虽然十分辛苦，
但想到这批肥料能为春耕保驾护
航，所有付出都值得。

据悉，剑阁县供销社农资配送
中心是去年打造“千县千社基层示
范社”新建的，占地面积达 3000 多
平方米，功能设置完善，健全的农资
配送供应体系正逐步建立。

为确保农资及时到位，不误农
时，剑阁县供销社系统建立 24 小
时值班制度，统筹联动全县各基层
供销社、绿鑫农业发展有限公司及
镇村农资经营网点，全天候做好农
资储备、调运、补给工作，按需动态
接收、快速调配种子、化肥、农药等
春耕急需物资，全力保障春耕农资
货源充足、供应稳定、配送高效，切
实满足广大农户春耕生产需求。
“我们销售的都是高效、低毒、

低残留农药，以及高效缓释肥料，目
前各类农资储备十分充足，完全能
够满足当地群众大春生产需求。”姚
家镇农资销售店店主刘锦瑜告诉县

供销社工作人员。
今年以来，剑阁县供销社继续

深化与邦力达、泸天化等农资企业
的合作，利用行业农资协会收集农
资需求、价格等农情，全县供销社系
统 228 个农资网点累计销售种子
67.1 吨、肥料 1800 多吨，全方位满
足当地农户春耕生产需求。
“通过这种高效运作模式，不仅

保证了农资供应的充足，还有效控
制了成本，让农民用上放心肥、平价
种。”剑阁县供销社有关负责人说。

严管农资品质
守护农户切身利益

作为川东北农业大县，春耕所
需的种子、农药、化肥等农资需求量
明显增加，但农资质量问题不容忽
视，必须强化监管。

为此，剑阁县供销社督促各基
层社联合属地农业服务中心、市场
监管部门等开展农资打假行动，加
强对本地农资服务网点农资的监督
检查，坚决杜绝假冒伪劣、过期变
质、三无农资流入田间地头，严厉打
击哄抬物价、掺杂掺假、以次充好等
违法行为，从严规范农资经营秩序，
严把春耕农资质量安全关，保障农
业生产安全、稳定市场价格、维护广
大农户合法权益，为全县春耕生产
有序推进筑牢农资安全防线。

一个基层社，就是服务乡村全
面振兴的桥头堡；一个农资网点，就
是直接服务农民群众的触角，更是
群众身边不正之风和腐败问题集中
整治的攻坚区。

该县纪委监委成立了专项督查
组，深入全县各乡镇农资网点，严查
哄抬物价、以次充好等违法行为，确
保农户用上“放心种”“安全肥”和
“可靠药”。

“我们不仅要严查农资质量，
更要把价格问个明白，坚决斩断伸
向涉农资金、农资市场的利益链
条，切实守好农民的‘钱袋子’，以
有力监督护航春耕备耕有序推
进。”剑阁县纪委副书记、监委副主
任向远表示。

据统计，今年以来，全县供销社
系统围绕农资质量问题对农资服务
网点开展全覆盖督查检查 3 轮次，
发现并整改问题 4个，发放农资打
假宣传资料 1200余份。

“这样的服务，
我们当然很满意”

“我们计划种植水稻三四亩、玉
米七八亩，店里种子、肥料等物资都
很齐全，商家说明天就能给我们送
上门。”剑阁县姚家镇元宝村村民曹
秀金说道。

作为服务“三农”的供销末梢，
恢复新建的镇村级供销社在春耕备
耕农资储备供应中的作用愈加明
显。开封中心社主任王思东介绍，高
池村供销社今年一季度就累计储备
销售复合肥、钾肥等农资 40多吨，
贴心服务赢得了群众连连点赞。

为解决服务农民群众“最后一
公里”问题，促进春耕生产降本增
效，近年来，剑阁县供销社不断深化
供销社综合改革，按照“组织机构健
全、农民广泛参与、管理民主规范、
资产保值增值、服务功能完善”要
求，构建“县供销社 + 基层社 + 村
级综合服务社”三级服务体系，累计
建成基层供销社 28个，其中乡镇中
心供销社 11个、镇村（社区）供销社
17个，不断织密农资保供网络，健
全为农服务体系。

该县供销社构建农资配送、技
术指导、农机作业等全链条服务机
制，畅通“县供销社 +基层供销社
（社有企业）+农资服务网点”涉农
信息服务收集渠道，精准把握社情
民意，量体裁衣开展服务，让每一份
农资精准落进田垄，让每一项服务
直抵农户心坎。

一辆辆农资配送车穿梭于剑门
雄关的田间阡陌、千家万户，架起了
一座座联结民心、服务群众的暖心
桥梁。
“今年以来，王河镇荣光村供销

社从市农资公司调运 20多吨肥料，
都是用车辆一包一包送到了群众家
门口。”据白泷介绍，前不久，去年恢
复新建的演圣镇供销社还主动联系
配送中心沟通春耕农资化肥配送事
宜。最终，县农资配送中心积极联系
邦力达公司从绵阳市配送复合肥 5
吨直接送到大户家中。
“把肥料给我们送到家门口，这

样暖心的服务，确实好，我们很满
意。”前不久，面对县供销社工作人
员回访时，演圣镇龙潭村一组村民
李多福为供销社农资“集采集配”竖
起了大拇指。
在谈到下一步工作时，现主持

工作的剑阁县供销社监事会主任邓
思举表示，县供销社将始终牢记为
农服务根本宗旨，持续健全为农服
务组织体系，提档升级一批农资服
务网点，不断完善农资保供、技术指
导、便民服务等综合功能，以更坚实
的服务网络、更高效的保供能力、更
贴心的便民举措，全力护航春耕生
产、助力乡村全面振兴。

粮稳天下安，农忙正当时。如
今，剑阁县每一个供销人都扎根田
埂、茶园、林间，以配方施肥、农技下
乡、田间指导、农资保障为抓手，用
心用情解决群众需求，让沃野千里
焕发蓬勃生机。
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四川省绵阳市三台县，
田野里生机盎然，比庄稼更
早“热”起来的，是散布在乡
镇的基层供销合作社。从综
合服务到订单农业，从金融
代办到政务叠加，基层社正
如火如荼地开展着多元服
务，以焕然一新的形象活跃
在乡村一线，成为春天里最
富活力的风景。

忙起来的基层社

上午八点，建中供销合
作社农资店开门营业。负责
人赵保权接到电话，朝凤村
需要几十袋复合肥。货刚送
完，下一个订单又来了。“从
一月到现在，农资店一直都
很忙。”赵保权说。

不管买多少，哪怕只买
一袋，赵保权也送货上门。
“老百姓信任供销合作社，村
上集体经济入了股，他们觉
得这是自己的店。”

赵保权忙，不仅因为春
耕，更因为背后有了稳定的
供货渠道。

三台县供销合作社社属
企业三台县曌民农业有限公
司统一采购、统一配送，把质
优价廉的农资送到基层社。
“量大，价格比我们以前拿的
还低。老百姓得了实惠，生意
自然就多了。”赵保权说。

这样的场景，如今在三
台县并不少见。全县 37个基
层供销合作社与 85%的村集
体经济组织建立了联合合作
关系。供销合作社不再是记
忆里的“老柜台”，而是农民
随叫随到的“田管家”。

从“神经末梢”到
“毛细血管”

从“老柜台”到“田管
家”，三台县供销合作社的转
变，始于对基层组织的全面
重构。

人员老化、网点萎缩、功
能弱化———这是基层社的普
遍困境。怎么破？县社一手选
调引进 5名年轻干部，一手
鼓励村“两委”负责人、农村
能人、返乡创业人士加入。这
支重构的队伍，成为改革最
活跃的“神经元”。

如何让基层社“长”出
来？县社探索了多条路径：盘
活闲置资产、社有企业带动、
村集体经济组织参与……
“供销合作社 + 村集体经济
组织 +农民合作社”的“三
社”合作模式，让沉睡的组织
资源被重新激活。

2024年，三台县曌民农
业有限公司成立，结束了县
社长达 23 年没有经营性企
业的历史。曌民公司像一颗
强有力的“心脏”，通过农资
集采直供、农产品展销等业
务，为遍布乡村的“毛细血
管”输送“养分”，带动乡镇供
销合作社降本增效，实现自
我“造血”。

曌民公司的业务远不止
农资。公司推广“天府粮仓”
系列酒和“铁砣砣”玉米种，
拓展办公用品销售业务，打
造惠农臻品农产品展示中
心，吸引 31家企业、90余种
农产品入驻，与绵阳市供销
合作社、梓潼县供销合作社、
绵阳市游仙区供销合作社实
现区域农产品流通。曌民公
司还承接了线上平台“托托
农业”小程序的运营，服务触
角不断延伸。

2025年 8月，富顺供销
合作社综合服务中心开业。
这里不再是单一销售的“老
柜台”，而是集农机租赁，农
资、日用百货销售，农产品展
示展销、金融服务于一体的

“服务百货楼”。“农户在这里
不仅能买到低于市场价的优
质农资，还能办理金融业务、
咨询农技服务。”负责人马宁
说。

从“丰产”到“丰收”

有市场，才叫丰收。县社
深度介入产业链销售环节，
成为农民抵御市场风险，实
现农产品畅销的可靠盟友。

石安供销合作社探索出
“村党委 + 供销合作社 + 公
司 +农户”的发展模式。供销
合作社提供种子、肥料、技术
和农药，与农户签订保底价
收购合同。蔬菜收获后，由供
销合作社统一收购和销售。
2026年第一季度，石安镇近
2000户村民通过该模式销售
蔬菜共计 2900 余吨，供销合
作社收购价格比市场价高
10%至 15%，产品远销省外乃
至海外。

为了保障农户利益，石
安供销合作社还牵头组建了
“三大联盟”：“产业联盟”引
导发展方向和市场开拓；“服
务联盟”由土专家和技术人
员负责培训指导；“劳务联
盟”组织劳动力解决用工需
求。通过“三大联盟”，供销合
作社解决了农户“干什么、怎
么干、缺劳力”的问题。
“以前最怕菜烂在地里，

现在可不一样了！”石安镇清
泉村菜农魏华友说。有了供
销合作社托底，农户的生产
积极性越来越高。“我们就是
组织者，把分散的农户组织
起来，对接好市场，让好产品
卖出好价钱。”石安供销合作
社负责人林军说。

搭建服务生态圈

新时代的三台县供销合
作社，以开放合作的姿态，跨
界融合，不断拓展服务。

富顺供销合作社与四川
银行合作搭建“蜀农益站”，
农户在家门口就能办理金融
业务、领取相关补贴。双方还
承接了 42 公里桃花河的河
道管理和近 10 公里道路维
护工作，实现了经济效益和
社会效益的统一。

作为全省“政务服务 +
供销”试点，三台县在建中、
郪江等镇打造供销便民服务
综合体，将便民服务与供销
业务深度叠加。目前已有 10
个基层社承接了政府公共事
项，农民在家门口就能办理
养老、低保年审等政务事项。

作为四川银行“天府粮
仓·蜀农一卡通”试点县，
“供销 + 金融”合作在三台
多点开花。全县已为 2.25 万
户农户发放“蜀农卡”，建设
乡镇“蜀农益站”服务点 17
个，发放各类补贴 451 万余
元，惠及农户 11.17 万人次。
金融“活水”通过供销合作
社网络，精准滴灌到田间地
头。

三台县供销合作社还主
动与中国移动通信集团四川
有限公司三台分公司、四川
省盐业总公司三台支公司、
中国邮政储蓄银行股份有限
公司三台县支行等单位达成
战略合作，实现“一点多能、
一网多用”，共同构建起服务
“三农”的良性生态圈。

从建中镇基层社的送货
上门，到富顺镇的综合服务
中心，再到石安镇的订单农
业，三台县供销合作社用实
践证明，基层社要“活”起来，
不能只“守柜台”，而要在服
务中找定位，在改革中找出
路，在泥土里扎下根。

余思怡徐冬雨

绵阳市三台县供销社：

基层社焕新
从“老柜台”到“田管家”

广元市剑阁县 28个基层社如何护好春耕“第一关”

□本报记者李国华文 /图

4 月 21 日，“832 平台乡村振兴
公益行”四川省脱贫县专场“筑基培
优”培训会在成都举办。本次培训会
由“832平台”主办，四川省财政厅、省
农业农村厅、省供销合作社联合社
（以下简称“省供销社”）大力支持。来
自省内各脱贫县的约 90家供应商代
表现场参会，线上供应商通过直播平
台同步参与学习。培训会旨在深入贯
彻 2026年中央一号文件精神，落实
《乡村全面振兴规划（2024—2027
年）》部署，通过政策解读、运营实操、
品牌建设等系列课程，助力四川脱贫
地区农副产品提升市场竞争力，推动
乡村产业振兴。

四川省供销社党组成员、理事会

副主任任建平，中国供销电子商务有
限公司党委委员、副总经理高回合，
四川省农业农村厅乡村振兴项目中
心副主任许鉴，省财政厅采购处副处
长李文等出席活动。中国供销电子商
务有限公司供应商服务部总经理何
颖主持开班仪式。

任建平对“832平台”大力拓宽四
川本地农副产品销路表示感谢。他表
示，四川省农副产品品类丰富、品质
优良，省供销社高度重视消费帮扶，
充分发挥桥梁纽带作用，与省财政
厅、农业农村厅密切协同，全力推进
本地供应商入驻“832 平台”，持续拓
展消费帮扶成效，有效带动了脱贫地
区产业发展和群众持续增收。他希望

广大供应商珍惜培训机会，学以致
用，打造优质特色产品，推动更多“川
字号”农产品走出四川、行销全国；各
级供销社要密切对接“832平台”，扎
实做好供应商培育、审核推荐、跟踪
服务，切实解决企业发展中的急难愁
盼问题。同时，希望“832平台”进一步
加大对四川的资源投入、业务指导与
品牌赋能力度，通过各方同向发力、
协同推进，不断完善消费帮扶全链条
服务体系，打造消费帮扶促进乡村振
兴的四川样板。

高回合对长期关心支持“832平
台”发展的各界朋友和前来参会的供
应商伙伴们表示诚挚感谢与热烈欢
迎。他介绍了 2025年四川省在“832
平台”的销售成果：已完结成交额
54.88亿元，销售额位居全国第三位。
他表示，2026年是“十五五”开局之
年，帮扶工作进入常态化新阶段，政
策核心是“大稳定、小调整”，帮扶方
式从“输血式”转向“开发式”，更加注
重产品竞争力。“要把好东西变成好
产品，才能卖得出去。”他勉励供应商
学政策、学运营、学品牌、学合规，真
正做到懂政策、接地气、学新知。

本次“筑基培优”培训会为期一
天，线上线下同步进行。课程设置紧

贴供应商实际需求，涵盖平台认知、
入驻运营、商品管理、价格策略、供
应链赋能及实操演练等多个模块。
多位参训供应商表示，此次培训课
程内容丰富、干货满满，既有政策高
度又有实操深度。一位来自阿坝州
的供应商说：“以前只知道把产品挂
上去，今天才明白运营、定价、品牌
这些门道。回去后要好好优化店
铺。”另一位来自甘孜州的供应商也
表示：“答疑环节很实用，老师现场
操作，一看就懂。希望平台以后多办
这样的培训。”

据了解，“832平台”是由财政部、
农业农村部、中华全国供销合作总社
指导，中国供销电子商务有限公司建
设和运营的脱贫地区农副产品网络
销售平台。在此次培训会上，“832平
台公益行四川专区”同步上线。

平台相关负责人表示，本次培
训是 2026 年“832 平台乡村振兴公
益行”四川站的核心内容之一。接下
来，平台还将通过线上专题推广、标
杆店铺打造、品牌故事传播等系列
举措，持续赋能四川脱贫地区供应
商，推动更多“川字号”农副产品走
出大山、走向全国，为乡村全面振兴
贡献平台力量。

“筑基培优”开小灶：

“ 平台”为四川脱贫县农副产品“强筋壮骨”


