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重庆市巴南区供销社“三方共耕”破难题
为破解“谁来种地、地怎么种”的难

题，重庆市巴南区供销社联合南彭街道
天台山村集体经济联合社，于今年 4月
启动首期 50 亩密本南瓜种植，探索“供
销合作社 +村集体 +农户”的“三方共
耕”模式。

具体运作上，巴南区界石供销社负
责提供优质密本南瓜种苗及化肥、农药、
地膜等农资，并提前对接销售渠道，实行

保底收购；天台山村集体负责归集土地、
协调矛盾纠纷，同时组织劳动力参与日
常田间管护；农户则以土地经营权流转
自愿参与合作。三方分工明确，各司其
职。

在销售环节，供销社通过线上“农禾优
选”微信商城和抖音直播带货等方式对产
品进行推介销售，辅以线下生鲜配送业务，
精准对接机关食堂、学校及企事业单位，实

现从田间地头到百姓餐桌的直供直配。通
过“供销合作社 +涉农企业 +村集体 +农
户”的利益联结机制，让南瓜“种得好”也
“卖得好”。

据悉，天台山村的气候、土壤等自然
条件为密本南瓜种植提供了理想环境。
该品种耐热耐旱、适应丘陵地形、商品率
高。按测算，正常年份下密本南瓜亩产可
达 2000公斤，预计亩产值约 1600元，销

售收入由三方按约定比例分配，三方均
可实现盈利。

这一模式有效盘活了长期闲置或低
效利用的耕地，壮大了村集体经济并带
动了农户增收。下一步，巴南区供销社将
根据首期试点效果，在周边村有序扩大
密本南瓜共耕面积，带动更多村集体和
农户参与“三方共耕”，为农业高质量发
展注入新动能。

□本报记者冯庄

“唯独你们供销社要先给钱再点餐”

时间倒回上世纪 90年代初。
刚从部队退伍的谢明雄，背着行囊走进

南江县下两镇供销社的大门。迎接他的不是
掌声和欢迎，而是一盘“散沙”———账上欠着
300多万元，老职工们垂头丧气，上班像是在
熬日子。

真正让他脸上挂不住的，是镇上饭店老
板的一句话。那天他去吃饭，老板当着他的
面甩出一句：“其他单位可以签单，唯独你们
供销社要先给钱再点餐。”
“怕我们给不出钱来啊。”三十多年后说

起这事，谢明雄的声音依然沉了下去，“当时
我脸都红了，那种羞辱感，这辈子忘不了。”

被人看不起，是因为没有实力。谢明雄
想明白了这个道理。供销社要翻身，不能等、
不能靠，得自己找活路。

他的目光落在一间闲置多年、破烂不堪
的老仓库上。

从破仓库到全镇第一的饭店

借钱、搬砖、和水泥、刷墙。谢明雄带着
几个年轻职工，白天干供销社的活，晚上当
装修工。整整两个月，手上的茧子磨破了又
长，身上的灰土拍干净又沾满。
“下两镇供销社饭店”开张了。
他跑到城里学新菜式，结合本地口味反

复试；他学习婚庆司仪主持，把婚宴办成了
镇上的热闹事；他把价格明明白白贴在墙
上，童叟无欺。

短短两年，这家从破仓库里“长”出来的
饭店，成了全镇人气最高的地方。办喜事要
提前一个月预订。当初羞辱他的那个饭店老
板，后来专程登门，握着他的手说：“谢明雄，
你是条汉子！”

“供销社的根，在‘供’和‘销’”

饭店的成功没有让谢明雄停下脚步。他
办公桌上一直放着中央关于供销社改革的
文件，翻得起了毛边。
“供销社的根在‘供’和‘销’，关键在于

如何‘合作’。”他把这句话嚼碎了，咽下去，
变成一个个行动———

盘活闲置资产，办起农贸市场。不光收
摊位费，还专门设了免费摊位，菜农不用再
躲躲闪闪。市场活了，人气旺了，周边的农民
都愿意来。

山区农民买化肥、种子不方便，他就用
小货车一袋袋送到家门口。光送不行，还得
懂。他长期自学农技，哪个品种抗病、哪种肥

料适合本地土壤，他比有些农技员还清楚。
农民种地遇到难题，打个电话他就去。

去年，他和农业部门合作建起农事服务
中心，把榨油坊开到村里。农民说：“以前卖
菜籽要跑几十里，现在家门口就能榨油！”

谢明雄说：“供销社姓‘农’，就得服务农
民，通过综合改革，激发自身的内生动力和
发展活力，更好地服务‘三农’，助力乡村振
兴。”

老百姓需要什么，就干什么

供销社还是那个供销社，但干的活早就
不是三十年前那几样了。

看到农村老人多、年轻人外出打工，谢
明雄创新办起“供销社综合为老服务中心”，
社区食堂几块钱一顿的热乎饭，老人们端着
碗说“好”。

看到场镇街道停车难，他建起供销社车
站。去年，充电站也建好了。
“一句话：老百姓需要什么，我们就干什

么。”他说这话时，语气不像一个基层供销社
主任，倒像当年那个在部队里喊口号的班
长。

尊严，是自己挣出来的

三十多年过去，当初那 300多万元的债
务早已还清，供销社的资产盘活了，服务多
元了。但谢明雄最在意的，不是这些数字。
“供销社人曾经被人瞧不起，现在走到

街上，老百姓主动打招呼：‘谢主任，来家里
喝茶！’”他顿了顿，“这种尊严，不是别人给
的，是自己挣出来的。”

他说自己是供销社的“背二哥”———大

巴山深处，那些背着背篓翻山越岭为农民送
货的人，就叫“背二哥”。谢明雄当了三十多
年“背二哥”，背过化肥、背过种子、背过农民
的期望，也背起过一个基层供销社从绝境中
翻身的全部重量。

墙上的锦旗在午后的光线里静静发亮。
问他干了三十多年，靠什么撑下来？

他指了指那面锦旗，又指了指自己曾经
穿过军装的地方，“退伍不褪色，在哪里都要
对得起这身军装。”

巴中市南江县下两镇供销社主任谢明雄：

甘做基层供销社的“背二哥”

“扁担精神”“背篓精神”在基层
眼下，正是春耕的大好

时节，在四川省巴中市南江
县下两镇，供销社大院里人
来人往。农资服务中心门口
堆着小山似的化肥，几位老
农正往三轮车上装货；隔壁
的社区食堂飘出饭菜香，三
五个老人端着餐盘有说有
笑；再往前走，新建的充电站
里几辆电动车正在充电，不
远处的停车场停满了车辆。

就在这热闹的院子里，
我们见到了谢明雄。他腰板
笔挺，走路带风，一开口声音
洪亮———当兵出身的底子，
三十多年了还在。

他带我们走进办公室，
墙上最显眼的位置挂着一面
锦旗，红底金字：“履职尽责
一心为企业发展，无微不至
情系老职工冷暖”。他看了一
眼，没多说，但眼神里有一丝
不易察觉的光。

后记：
从负债到资产盘活、服务多元，谢明

雄用三十多年的实干证明：供销社不是
“历史包袱”，而是乡村振兴的“生力军”。
只要心里装着农民，脚下沾满泥土，就没
有办不成的事。

他把自己活成了一个注脚：退伍
不褪色，供销社“扁担精神”
“背篓精神”不老。

刘敏文 /图

四川省供销社召开 2026年全面从严治党工作会议
四川省供销社党组书记、理事会主任蔡邦银出席会议并讲话

5 月 12 日，四川省供销社召开
2026年全面从严治党工作会议，深入学
习贯彻习近平总书记关于党的建设的
重要思想、关于党的自我革命的重要思
想，深入贯彻落实二十届中央纪委五次
全会、国务院第四次廉政工作会议和省
纪委十二届五次全会、省政府第四次廉
政工作会议以及全国供销合作社系统
全面从严治社暨党风廉政建设工作会
议精神，分析省供销社全面从严治党、
党风廉政建设和反腐败工作形势，部署

推进 2026 年工作。四川省供销社党组
书记、理事会主任蔡邦银出席会议并讲
话。

蔡邦银强调，省供销社各级党组织
和广大党员干部要强化理论武装，深入
学习贯彻习近平新时代中国特色社会
主义思想，深学细悟笃行习近平总书记
对四川工作系列重要指示精神和对供
销合作社工作重要指示批示精神，树立
和践行正确政绩观，确保四川供销合作
事业始终沿着习近平总书记指引的正

确方向前行。要深化政治监督，办好“第
一政治要件”，扎实抓好巡视整改和审
计整改，严明政治纪律和政治规矩，严
格选人用人政治把关，确保党中央重大
决策部署在全省系统不折不扣落实。要
深化作风建设，锲而不舍落实中央八项
规定精神，深化作风问题专项整治，深
入开展为基层办实事活动，不断提振广
大党员干部干事创业精气神。要从严监
督执纪，加强党员干部监督管理，强化
纪律教育警示教育，推动各类监督贯通

协同，一体推进“三不腐”。要加强制度
建设，完善配套制度，严格制度执行，深
入推进依法治社，突出加强对全省系统
社有资产监管工作的指导督促，不断健
全从严治社的制度机制。

蔡邦银要求，省供销社各级党组织
要压紧压实主体责任，党组织书记认真
履行全面从严治党第一责任人职责，领
导班子成员严格落实“一岗双责”。要推
动落实监督责任，认真落实省社党组与
派驻纪检监察组的监督工作联系机制，
健全各类监督力量协同联动机制；各级
纪检组织要聚焦主责主业，做深做实政
治监督与日常监督，抓早抓小、防微杜
渐，严肃执纪问责。要加强纪检队伍建
设，选优配强纪检干部队伍，强化教育
培训和实战锻炼，着力锻造忠诚干净担
当的纪检铁军，为推动全省供销合作事
业高质量发展提供坚强纪律保障。

会上，省纪委监委驻审计厅纪检监
察组副组长胡殊传达了中、省有关会议
精神，围绕坚定推动中、省重大决策部署
在省供销社落实到位通报了有关案例和
2026年纪检监督工作安排。

四川省供销社领导班子成员，省纪
委监委驻审计厅纪检监察组全体同志，
省社机关全体干部，省供销投资集团及
一级企业领导班子成员、纪委委员（纪检
委员）、监事会主席（副主席、监事）、党办
负责同志，直属学校领导班子成员、纪委
和党办负责同志，中农成都公司有关负
责同志参加会议。

□本报记者胡斌文 /图

近日，四川省广安市供销社
与广东省珠海市供销社签订《战
略合作协议》。双方将本着“互惠
互利、合作共赢、共同发展”原
则，围绕农产品流通体系建设与
农文旅融合发展两大核心领域，
开启全方位战略合作，为深化东
西部协作、服务“三农”工作大
局、助力乡村振兴贡献供销力
量。

聚焦产销对接，构建高效农
产品流通体系。根据协议内容，
两地供销社将充分发挥各自优
势，打破地域壁垒，构建“线上 +
线下”立体化营销网络，切实解
决农产品销售难题。在线上平台
方面，实现资源共享与渠道互
通。广安市供销社在农产品线上
平台设立“珠海供销产品选购专
区”，利用“832”平台、全市学生
食堂大宗食材配送平台等资源，
将珠海优质海产品及特色商品
引入广安；同时，珠海市供销社
也将在其自主电商平台开辟“广
安特色农产品专区”，通过直播
带货等形式，重点推介广安的优
质农特产品，拓宽广安农产品进
入“粤港澳大湾区”销售渠道。在
线下网点与展销活动方面，互设
专柜、互办展销。广安市供销社
将协助珠海在广安线下平台设
立展示区域，并组织珠海优质农
产品参与广安举办的年货大集、
供销大集等活动；珠海市供销社
则在其自有商业网点开设广安
农特产品专区，为珠海市民提供
直购通道，通过形式多样的促消
费活动持续激发市场活力。

依托资源互补，探索“供销
+农文旅”融合发展。依托广安
市“小平故里红色旅游”和川渝
合作示范区等地域优势，以及珠
海市供销主题园生态、文化等方
面特色，探索组建“东西研学”联
盟，在教育培训、康养度假等领
域开展深入合作，推动“供销 +
农文旅”产业一体化发展，为供
销社系统拓展服务领域、参与乡
村振兴开辟新路径。
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□本报记者尚梅柱


