
精准浇灌求学路 索玛花开书声朗
四川省供销社驻村工作队精准帮扶，点亮 19户彝家学子的求学星空

“随风潜入夜，润物细无声。”温
柔的善意，总能穿越山海、照亮大山
深处的求学之路。6月 13日上午，
四川省凉山彝族自治州越西县大花
镇大花村党群服务中心内暖意融
融、笑语盈盈，19户困难家庭的家
长与孩子们满怀期待齐聚一堂，“情
暖大花”第三期公益助学金发放仪
式在此温馨启幕。作为四川省供销

社定点帮扶的重要实践，驻村工作
队携手远方爱心人士，以精准帮扶
为笔、以持续坚守为墨，为乡村学子
的逐梦之旅添上了浓墨重彩的一
笔。
“再苦不能苦孩子，再穷不能穷

教育！”这是四川省供销社派驻大花
村第一书记蔡斌常挂在嘴边的一句
话。“我也是从大山里走出来的，小

时候也吃过不少苦。”谈及过往，蔡
斌的语气满是真诚，几度动容。他缓
缓讲述着年少时的求学经历，细数
在党的好政策扶持下，靠着一股不
服输的韧劲走出大山、收获美好生
活的点点滴滴。没有华丽的辞藻，只
有掏心窝子的真话，却直击人心最
柔软的角落，让现场的家长和孩子
们深受触动。

作为越西县定点帮扶牵头单
位，四川省供销社始终将教育帮扶
作为巩固拓展脱贫攻坚成果、推进
乡村全面振兴的一项核心举措，构
建起全方位的帮扶体系，而本次
“情暖大花”助学行动正是这一体
系的生动实践。为确保爱心精准滴
灌、善款用在刀刃上，助学金制定
了严格的筛选标准，重点聚焦家中
有两名及以上中小学在读生或大
学生的困难家庭，资助标准按实际
需求精细划分：有在读大学生的家
庭每户资助 2000 元，其余符合条
件的家庭每户资助 1000 元。这笔
跨越千里的善款，全部来自四川成
都、广元及广东等地爱心人士的无
私捐赠。

据悉，这已是蔡斌驻村以来，连
续推动落地的第三期教育帮扶行

动，他对乡村教育的坚守从未间断。
“乡村振兴，关键在人；人才培育，根
基在教育。”蔡斌在分享中说道，“省
供销社给了我扎根彝乡、践行使命
的宝贵机会，我就想踏踏实实为村
里的孩子多做点事，为大花村培育
更多后备力量，让孩子们通过读书
改变命运，为家乡发展添一份实实
在在的力量。”

同时，他也给孩子们送上了最
真挚的寄语：“希望你们常怀感恩之
心，把生活的磨砺化为成长的底气，
把社会的善意当作前行的动力，将
来学有所成后，既要回报含辛茹苦
的父母，更要反哺这片养育你们的
土地。”温暖的话语如春雨润物，在
孩子们心中悄然播下感恩与奋进的
种子。

仪式尾声，全体人员并肩而立，
快门声定格下一张张灿烂的笑
脸———有孩子们纯真的期待，有家
长们欣慰的释然，更有爱心传递的
温情。从最初的一人坚守到如今的
众人同行，从单次帮扶到三期爱心
续航，“情暖大花”已从单纯的公益
项目，升级为生生不息的爱心接力，
成为四川省供销社帮扶大花村最动
人的温暖符号。
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牢记嘱托再出发
奋力开创新局面
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6 月 5 日，四川德阳国际铁
路物流港，源自本土的首批工
业级磷酸二氢钾，装车陆续出
发；6 月 6 日凌晨到达重庆港，
换装江轮顺长江东下；6 月 14
日在上海办结通关手续，登上
远洋巨轮，直奔印度那瓦舍瓦
港。在那里，它们将被进一步加
工，带给异国土壤勃勃生机。四
川通和农业科技有限公司（以
下简称“通和农科”）首单国际
业务，劈波斩浪，按预定节点稳
步推进供应链海外远征。

就在十几天前，5 月 20 日，
18 吨高品质复合肥直送旌阳区
王谊村田间地头。这批化肥，是
通和农科链接德阳优质资源，携
手上市国企，量身定制的水稻专
用肥。“配方定制、直采直供”的
轻量化帮带模式，让基层社和农
户尝到了实实在在的甜头。

一端扎入天府之国的青葱田
垄，一端伸向南亚次大陆的滚烫
土地———德阳市供销发展集团的
农资版图，正在国内国际两个市
场次第铺展。通和农科，这支集
团旗下的农资新锐，正以该批工
业级磷酸二氢钾出口为起手式，
有序搭建辐射全球的农资供应链
新版图。

谋篇起势

德阳———中国四大磷矿产区
之一，重要的含磷钾复合肥原料
基地。德阳市供销发展集团决意
据此打造供应链体系，将资源优
势转化为发展胜势。

通和农科，正是这盘大棋的

关键落子。作为集团农资服务尖
兵，它的使命清晰而坚定：畅通供
销社系统农资供应主渠道，响应
国家乡村振兴与“双循环”战略。
此次工业级磷酸二氢钾出海，正
是这一战略的惊艳起笔———将国
内优势产能与海外高端需求精准
对接，在深耕国内大循环的同时，
果敢投身国际竞争。

跨越山海

从德阳的“磷钾”车间到印度
的工厂产线，磷酸二氢钾跨越山
海、万里奔赴。这批高纯度核心原
料，将化作滋养娇艳花卉和高值
作物的“血液”，折射的正是德阳
供销奋力向全球农业服务价值链
高端攀升的时代剪影。

据通和农科有关负责人介
绍，公司将紧扣共建“一带一路”
倡议，努力探索跨境农业服务贸
易新模式，东盟方向瞄准热带高
效农业的广阔需求；南亚方向，让
“德阳磷”深度嵌入当地高值作物
产业链；非洲方向，从产品走向技
术、品牌的全链条出海。德阳供发
海外农资版图规划催人奋发，前
景可期。

如今，直采直供化肥依然穿
梭于德阳王谊村田间地头，工业
级磷酸二氢钾正航行在茫茫大
海。呈现在德阳供发人面前的，是
广袤厚实的金色土地，是浩渺无
际的蓝海市场。我们坚信，在乡村
全面振兴与“双循环”的宏大舞
台，德阳供发人一定能弹奏出铿
锵有力的时代交响。
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夏夜晚风拂面，青春烟火升
腾。6月 15日晚，“供销集市走进
西南民族大学”活动在航空港校
区第六食堂门口广场火热举行。
当滚烫的毕业季撞上地道的川味
烟火，一场集美食、好物、温情于
一体的校园狂欢盛宴正式拉开帷
幕，让师生在逛吃打卡中，尽享专
属夏日的舌尖浪漫与青春美好。
活动将持续至 17日。

本次集市由西南民族大学主
办、四川西南商报报业传媒有限
公司承办，是“供销集市”进高校
系列活动的首场重磅大戏。活动
精心集结优质商户、特色农产品
品牌与非遗老字号，打造一站式
川味好物体验平台。各类特色美
食琳琅满目，全方位呈现四川市
井风味与匠心好物，让校园瞬间
变身网红美食打卡地。

活动现场人气爆棚，热闹非
凡。乐山甜皮鸭、钵钵鸡、冷吃兔
以及马边烤小猪儿肉等地道川味
小吃香气四溢，卤味滋滋入味，碎
碎冰清爽解腻，每一款都牢牢锁
住师生味蕾。各大摊位贴心设置
试吃环节，往来师生纷纷驻足品
尝、随心选购，沉浸式感受川味美
食的独特魅力。

除了耳熟能详的特色美食，
四大“供销好物”展位同样惊喜满
满，汇聚优质特色产品：青海省海
北州供销社带来的奶皮子酸奶、
原生态牦牛肉干，四川汉源现摘
现运的清甜车厘子，四川供销电
商甄选的金枕榴莲，以及蓝之美
公司主打的蓝莓系列产品———每
一款产品都凭借过硬品质收获超
高人气。

多款好物持续热销，集市氛
围直接拉满。其中，四川供销电子
商务公司带来的昆明原产“金枕 1
号”榴莲成为全场爆款。超高性价
比与绝佳口感引得师生争相抢
购，首批货源迅速售罄，主办方随
即紧急补货保障供应。该公司市
场专员陈维介绍，团队深耕校园

展销多年，始终严选货源、严控食
品安全，贴合学生消费特点定制
优惠售价、筑牢品质防线，力求以
高性价比好物回馈全校师生。

另一款人气单品汉源车厘
子，凭借果肉饱满、清甜爆汁的口
感以及现摘直发的新鲜品质，上
线后迅速被抢购一空。由于鲜果
采摘与长途运输需要一定周期，
首批鲜果售罄后需次日补货，即
便如此，依然挡不住师生们的购
买热情。

各大参展品牌结合校园场景
与学生需求，精准适配青春口味，
用心奉上专属福利与优质好物。
四川省蓝之美农业科技有限公司
本次聚焦学生群体，精选 100毫
升自立袋装纯蓝莓汁与蓝莓干两

款产品。据该公司水肥一体化工
程师乔晨介绍，自立袋装蓝莓汁
采用中期成熟蓝莓果制作，无额
外加糖，口感清新纯粹，更受大众
喜爱。产品主打护眼刚需，富含花
青素与花色苷。校园专属优惠
价———蓝莓汁 6元 / 袋、蓝莓干
13元 /袋，较市场价大幅优惠，性
价比十足。

非遗美食也在校园绽放光
彩。乐山纪六嬢携招牌非遗甜皮
鸭重磅亮相，秉持“非遗甜皮鸭，
幸福乐山味”的品牌理念，每日备
货数十只至上百只。作为多次走
进高校的人气品牌，其咸甜适口
的独特风味深受年轻群体喜爱。
恰逢毕业季与端午双节点，不少
毕业生选购甜皮鸭当作伴手礼，
将川味烟火与校园回忆打包带回
家乡。

来自青海的特色好物同样吸
引众多学生购买。销售人员丁勇
鑫介绍，本次带来青海海北州供
销社正宗特产奶皮子酸奶，分为
无糖、有糖两款，其中有糖酸奶更
受学生喜爱。特色牦牛肉干用料
扎实，三斤新鲜牛肉仅能制成一
斤肉干，肉质紧实、风味浓郁。首
次走进高校展销的团队诚意满
满，不仅足量备货、让利特惠，更
用心推介高原特色好物。

沉浸式逛吃体验让师生纷纷
点赞。该校杜老师全程打卡多款
特色美食，坦言日常校园饮食品
类有限，本次集市将成都及周边
特色美食引入校园，让外地师生
足不出校就能解锁地道川味，体
验感满满、十分有意义，同时期待
未来能引入宜宾、达州等更多地
域美食，丰富校园美食体系。一位
即将毕业的广东籍大四学子感触
颇深：这场专属毕业季的美食盛
宴，让即将离校的自己圆满打卡
四川特色风味，实惠的价格、丰富
的品类，为四年校园生活留下了
温暖又治愈的青春回忆。

晚风温柔，烟火不息，青春不
散场！这场融美食、好物、温情与
机遇于一体的供销集市，用满满
的烟火气定格毕业季的美好，成
为西南民族大学校园里最温暖的
夏日限定。

从天府之国到南亚次大陆
德阳市供销发展集团以“磷”为链

打通“双循环”新航道

舌尖川味不负青春
四川这场供销集市温柔了毕业夏夜

□本报记者陶岚实习记者秦智城文 /图

小展位服务大市场
供销社写好惠农篇

自贡市富顺县供销社激活乡村消费动能

为抢抓端午节消费契机，擦
亮供销本土农特产品牌，拓宽产
品销售渠道，充分发挥供销社服
务“三农”、助农惠民职能作用，6
月 13日，四川省自贡市富顺县供
销社积极参与骑龙镇举办的端午
节主题活动，以节庆搭台、产品唱
戏的模式，助力农文旅融合发展
与乡村产业振兴。

活动现场氛围浓厚、人气旺
盛，累计人流量超 2万人次，为本
土特色产品展示、产销对接搭建
了优质平台。富顺县供销社在农
产品展销专区设立专属展位，重
点展示推介供销品牌“天府粮仓”
系列酒。工作人员主动向前来参
观、选购的群众介绍“天府粮仓”

系列酒的酿造工艺、产品特色及
品牌理念，耐心解答群众咨询，有
效提升了供销品牌的群众知晓
度、认可度和影响力。

富顺县供销社借助乡镇节庆
活动流量优势，有效打通了本土
优质产品线下推广、终端销售的
渠道，切实将节庆人气转化为消
费经济。下一步，县供销社将持续
立足主责主业，依托各类节庆活
动、乡村市集、展销平台，常态化
开展本土农特产品展示展销、产
销对接活动，持续擦亮“天府粮
仓”等供销特色品牌，不断拓宽本
地农产品销售路径，赋能乡村产
业提质增效，为县域乡村振兴注
入供销动能。

□本报记者李艳文 /图

供销集市进高校


