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奋力开创新局面
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强基固本 开放合作 守正创新
———喜迎四川省供销合作社“八代会”·五年成就巡礼（四）

□本报记者冯庄实习记者秦智城文 /图

盛夏时节，四川省广元市昭化区卫子
镇供销为农服务中心一派忙碌，装卸车辆
往来穿梭，尿素、有机肥整齐码放；村级配
送点里，村民线上下单、当日收货，农技员
蹲守田间开展测土配肥。依托市、县、乡、村
四级农资供应体系，广元市供销社系统打
通农资保供、物流配送、农技服务全链条，
走出了一条“企业提质、产业增效、农户增
收”的助农新路，以农资服务小切口护航全
市粮油与特色产业振兴。

育强龙头主体
夯实市场化保供根基

要稳住农资供应，壮大本土经营主体是
第一道抓手。广元市供销社出台农资企业培
育专项扶持政策，从财政补贴、信贷支持、用
地保障等多维度帮扶农资企业，同时搭建
“政银企”对接平台，推出农资专属信贷产品，
缓解农资企业周转压力。截至目前，全市 3
家本土农资企业入选国家、省级农资保供重
点企业。

广元市整合供销存量资产，组建 6家
市县级农资公司，推行集团化运营、专业化
细分模式，建立“员工能进能出、干部能上
能下、收入能增能减”的市场化用人机制，
引进农业、物流专业人才 30余名，激活企
业内生动力。同时引导本土农资企业主动
对接邦力达、中化等 20余家省内外头部厂
商与科研院所，通过品牌共建、股权合作拓
宽货源渠道，牵头成立 2个农业产业联盟，
联动农民专业合作社、种植大户结成利益
共同体，实现“企业 +合作社 +农户”协同
发展，提升产业抗风险能力。
“现在春耕省心多了，早上手机预约订

购肥料种子，供销社配送车一会儿就直接
送到田边。”剑阁县王河镇南华村种植大户
王春生说。依托供销社推行的“厂商 +供

销社 +农户”直供模式，集中集采压缩流通
环节，让种植大户和普通农户都能买到平
价放心农资。

织密四级配送网
打通农资下乡“最后一公里”

广元市供销社统筹规划建设市级农资
储备配送中心，升级改造县级农资批发配
送枢纽，在乡镇布局标准化农资经营服务
站，在行政村设立农资配送点，形成“市有
中心、县有枢纽、乡有站点、村有网点”的四
级供应网络。目前已建成县级配送中心 6
个、乡镇标准化服务站 86 个、村级配送点
1549个，全域覆盖粮食主产区。

深化“交商邮供”融合发展，推行“固定
配送 +按需应急”的配送模式，优化山区运
输路线，打造“1小时农资配送服务圈”。旺
苍县桃红村村民鲜光明对此深有体会：“以

前买种子要专门跑镇上，现在好了，一个电
话打过去，供销社的配送车就直接送到家
门口，太方便了。”

数字化同步赋能基层网点，上线广元
供销农资线上平台、苍溪农帮手小程序，电
话预约、线上下单、配送到家一站式落地，
线上订单与线下庄稼医院、配送队伍无缝
衔接，实现“群众少跑腿、农资多跑路”。

保供稳价提质效
全链条惠农服务直达田间

守住粮食安全底线，储备、监管、农技
服务缺一不可。广元市通过建立市县两级
化肥淡季储备制度，依托四级网点动态调
运，平稳应对市场价格波动。

市场监管常态化落地，争取省级价格
监测点 2个，设置市级价格监测点 7个，实
时跟踪种子、化肥行情；年均开展农资打假
专项检查 20余次，落实产品溯源制度，做
到农资来源可查、去向可追，让农户用上
“放心农资”。

在此基础上，推动农资经营与农技深
度融合，依托庄稼医院开展测土配方、病虫
害统防统治，持续推进绿色农资行动。针对
规模化种植户推出“一对一”全程托管服
务，从农资直供、农机作业到田间管护全包
到户。
“供销社不光卖肥料，还上门测土、教

科学施肥，今年水稻长势明显更好。”昭化
区一名种植户说，农技人员根据自家地块
定制施肥方案，让化肥用量减少一成，稻谷
产量反而稳中有升。

下一步，广元市供销社将持续完善四
级农资网络配套，升级仓储冷链与数字供
销平台，深化企业、合作社、农户联动合作，
不断延伸农资供应、农事服务、农产品上行
产业链，持续夯实粮食安全保障基础，以供
销实干助力乡村产业高质量发展。

眼下正值夏收关键时期，在四川
省宜宾市江安县各乡镇的水稻田间，
收割机来回穿梭，金黄稻谷颗粒归仓。
2026年，江安县供销社农业社会化服
务总面积达 2.7万亩，依托壹峰商贸、
晟爱、四面山、天泉 4 家基层供销社，
下属农业社会化服务公司紧扣“三夏”
（夏收、夏种、夏管）生产节点，发挥供
销社扎根乡村、服务农民的基层优势，
打造从产前、产中到产后的一体化全
链条服务，全力保障夏粮稳产丰收，以
供销力量筑牢粮食安全根基。

全程土地托管
让农户种地省心

“以前种地靠天吃饭，从播种到收
割样样都要自己操心，现在有供销社
全程托管，我们只管坐等收成，粮食产
量还比往年高不少。”在江安县金丰绿
禾农业社会化服务公司万亩水稻示范
基地，看着收割机不断吐出饱满稻谷，
当地种粮农户满脸喜悦。

针对农村劳动力短缺、农户种植
管理粗放等痛点，江安县供销社大力
推广土地全程托管服务，整合农机、农
技、农资资源，包揽耕地、育苗、田间管
护、收割等全部农事环节。标准化、规
模化的种植模式，既解放了农村劳动
力，又有效提升了粮食亩产，真正实现
了农户减负、农业增效。

做实应急抢收
筑牢粮食安全防护线

夏收时节天气多变，连续阴雨极
易导致稻谷发芽霉变，造成粮食损耗。

四面山镇供销公司立足保粮护农职
责，建立气象联动应急机制，常态化跟
踪气象预警信息，细化完善农机应急
抢收预案。每当预判出现极端降雨天
气，公司第一时间调度农机作业队伍
下沉田间开展突击抢收，抢抓晴好窗
口期收储粮食，最大限度减少田间粮
食损失，牢牢守住粮食安全底线。

搭建产销桥梁
让农户丰收变现有保障

晾晒难、仓储难、销售难，是夏收
农户面临的普遍难题。为此，留耕晟爱
供销公司创新推行“保底收购 +标准
化种植”合作模式，统一向合作农户供
应优质稻种，安排农技人员上门提供
田间管理指导，并签订保价收购协议，
预计每亩可为农户增收 200元。

在粮食收购环节，企业严格落实
国家粮食收购质价政策，敞开收购、随
到随收，执行优质优价标准，流程公开
透明，让农户卖出“放心粮、舒心粮”。
同时配套烘干、仓储设施，一站式解决
农户晒储痛点，打通粮食从田间到粮
仓的转化通道。

从产前农资配送、产中农机作业，
到应急抢收、产后烘干收储，江安县供
销社以专业化、标准化的全链条农业
社会化服务，把服务阵地扎在田间地
头，切实解决农民生产经营各类难题。

下一步，江安县供销社将持续完
善农业社会化服务体系，优化农机配
置、拓宽产销渠道、升级托管服务，以
精准高效的为农服务举措，稳住粮食
生产基本盘，持续赋能乡村全面振兴。

丁明海赵峰

□本报记者李艳

为进一步提升企业高质量合规稳
健发展水平，切实筑牢全员安全从业、
合规履职的思想防线，近日，四川省供
销农资集团有限公司旗下达州三强报
废汽车回收拆解有限公司组织开展了
全员合规专题教育培训。

此次培训涵盖了安全生产、财务
规范、人事管理等核心业务领域，紧扣
合规从业核心准则与企业经营发展要
求，聚焦各岗位履职特点和业务实操
痛点，开展专业化、精细化专项授课。
针对一线拆解作业人员，重点讲解设
施设备规范操作、消防隐患排查、环保
应急处置、标准化安全作业等内容，明
确一线作业全流程安全规范；针对管
理人员，细化解读财务管理规范、信息
系统操作准则、劳动用工管理标准等

合规要求，清晰划清从业人员纪律红
线与职业行为底线，让各岗位员工明
晰履职标准、严守合规准则，全面提升
岗位规范化履职能力。

培训过程中，全体参训人员结合
自身岗位实际认真自查梳理工作短
板、排查潜在合规风险，并立足日常工
作场景，围绕合规履职困惑、业务实操
难点踊跃提问、深入探讨，讲师结合行
业规范与工作实际逐一答疑解惑、细
化流程标准，有效化解全员工作疑点
与实操堵点。

此次培训有效强化了全员合规风
控意识，规范了岗位履职行为，为公司
各项工作标准化、规范化推进和助力
企业高质量稳健发展提供了坚实有力
的合规保障。

作为“新仓经验”发源地和“三
位一体”改革先行地，浙江省嘉兴市
持续深化生产、供销、信用“三位一
体”改革，赋能供销社系统高质量发
展。

在近日举行的嘉兴市供销社系
统半年度工作会议上，公布了一份
亮眼的“期中成绩单”———全系统全
资、控股企业营业总收入 8.1亿元，
利润总额 6496 万元，同比增长
33.9%。利润增长超三成的背后，是
供销人从“守摊子”到“闯路子”的主
动转身。

深耕“三农”沃土
聚力助农富民增收

南湖区凤桥镇三星村，百年桃
乡迎来新变化。

走进水蜜桃品控中心，只见全
自动分选流水线高速运转，称重分
级、无损糖度检测一气呵成，一颗颗
饱满莹润的水蜜桃“排队”完成标准
化分选，发往全国各地。“以前靠眼看

手摸，现在机器比人还精。”工人陈大
姐拍了拍流水线，笑得爽朗。这是南
湖区供销社深入推进省级乡村“土特
产”精品培育试点项目的成果。

收购环节的变化更让桃农踏
实。凤桥三星供销社以高于市场商
贩 0.5元至 1元的价格收购散户桃
子，分级定价。桃农老张蹲在自家的
桃筐边笑着说：“统购统销，亩均多
收两三千块，心里不慌了。”

再看今年 7 月的“南湖品桃
季”，一颗 605.5克的“桃王”拍出高
价。供销社还联合邮政开设助农专
场直播。一颗桃，从种到收再到卖，
供销社把服务链变成了增收链。
变化不仅于此。在桐乡，“粮食

银行 +现代粮票”让农户存粮无忧；
在全市，“供销市集”摆摊进机关、企

业、高校，仅今年上半年就举办了
84场；“土特产推荐官”不设门槛、
不限职务，人人都是“代言人”；平
湖、缙云携手电商直播，把“山海协
作”写进田间地头。

一个个变化，最终都落在农户
鼓起的腰包上。供销社的根，正越扎
越深、越扎越实。

迭代商贸业态
激活流通全新活力

在商贸流通领域，嘉兴市供销
社同样交出了亮眼“成绩单”。

作为一家老牌百货商场，江南
大厦求新求变———南楼腾挪传统百
货，定向招商产业项目，北楼聚焦
“小而美”优化品牌矩阵，通过重构

业态布局、盘活存量资产，玩出了
“新花样”。

不仅要守住老招牌，供销社还
要开拓新战场。2025年 4月，江南·
年华商业中心全面开业，并引进京
东电器城市旗舰店嘉兴首店、盒马
NB超市、嘉兴水果市场直销点等
多元业态，日均客流达 2万人次，日
均销售额突破 150万元。带着孩子
逛京东电器的市民周先生感慨道：
“以前总觉得供销社是卖农资的，现
在居然成了‘潮玩地标’。”

品牌端同样可圈可点。2025年
5月，江南大厦与禾兴农业共同成
立供销无忧商贸公司，实体化运营
全新农产品品牌嘉兴“供销三亩”。
同年 11月，位于江南大厦北楼、占
地 600平方米的无忧生活馆正式开

业，主打“消失的农残”理念，上架产
品必经严格检测，农残超标必赔偿。
正在选购青菜的李阿姨指了指大屏
上的检测数据：“来这里买菜，先看
‘体检报告’。”另一品牌“嘉供保”同
样稳健，探索门店经营新模式，打造
“小而精”社区门店，日均营业额保
持在 3万至 5万元。

撕掉标签，供销社正用新业态、
新品牌重新定义“家门口的供销
社”。

提速项目建设
夯实高质量发展根基

2024年以来，嘉兴市供销社投
资 4.5 亿元启动“五大中心”项目，
近两年陆续“开花结果”：江南·年华

已开业运营；天天农展中心今年 4
月主体结构封顶；供销梅里智能云
仓去年底开工……从一张图纸到一
幢幢建筑拔地而起，变的是面貌，不
变的是供销人干事创业的劲头。

此外，更大的蓝图正在铺展。
嘉兴水果市场西侧正规划建设环
球果品交易园项目，将聚焦水果进
口、深加工及电商直播等新业态，
打造多功能产业集聚区。项目力争
年内实现开工建设，建成后将与现
有老市场形成双核联动，共同推动
嘉兴水果市场向世界级超级市场
迈进。
“接下来要加快推进嘉兴供销

冷链等重点项目落地，持续深化‘三
位一体’改革，传承‘新仓经验’，以
项目建设之‘进’夯实为农服务之
‘基’。”嘉兴市供销社党委书记、理
事会主任钱松华在半年度工作会议
上表示。下半年，随着重点项目加速
推进，嘉兴市供销社系统正全力奔
跑，奔向更广阔的新天地。

孔嘉敏王珊

供销社的根，正越扎越深、越扎越实

浙江嘉兴供销闯出新路子

宜宾市江安县供销社深耕农业社会化服务

全链条护航“三夏”丰收

规范岗位履职行为
强化全员合规风控意识

达州三强报废汽车回收拆解有限公司组织开展合规教育培训

四级农资网织密田间保障线
广元市供销社系统健全农资供应体系护粮安


