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强基固本 开放合作 守正创新
———喜迎四川省供销合作社“八代会”·五年成就巡礼（八）

他山之石

化学农药减量 50%以上，靠的
不是少打药，而是请“虫”来帮忙。

在浙江，台州市供销社下属台
州农资公司建起全省首家商业化
“天敌工厂”，年产异色瓢虫 500万
只，又从“以虫治虫”拓展到“以螨治
螨”。一只瓢虫背后，是一张覆盖市
县乡三级、500余个网点的“绿色农
资”服务网络，是从种业、基质到肥
药的全链条绿色转型。台州市供销
社用实践证明：农业绿色发展，是学
会与自然合作。

“以虫治虫”护田

蚜虫难治，是种植户的普遍烦
恼。它繁殖快，打上药没几天又冒出
来；抗药性强，同一种药打几次就不
管用了。更麻烦的是，杀虫剂不分敌
我，把瓢虫这些吃蚜虫的天敌也一
起杀了。天敌少了，蚜虫反扑更厉
害，只能加量打药，陷入越打越虫、
越虫越打的循环，还留下农药残留
和土壤污染问题。

台州农资公司换了个思路：瓢
虫吃蚜虫，那就大量繁殖瓢虫投到
地里去治虫。公司建起浙江省首家
商业化天敌工厂，专门饲养异色瓢
虫幼虫投放田间。
“通过饲养异色瓢虫幼虫投放

田间实施天敌防治，可使亩化学农
药使用率减少 50%以上。”台州农资
公司台农瓜业天敌主管赵战马介
绍，天敌工厂年生产异色瓢虫 500
万只，按每亩释放 2000只计算，年
可实施天敌防治 2500亩以上，已在
柑橘、草莓、西瓜、番茄、黄瓜等果蔬
基地应用，并推广到北京、上海等多
个省、市。

在“以虫治虫”基础上，台州市
供销社又推出“以螨治螨”，通过优
化饲料配方繁育环境，将捕食螨从
最初的 5000只繁育到 5亿多只，开
发斯氏钝绥螨和加州新小绥螨两条
生产线，注册“野小卫”品牌实现稳
定输出，并在云南新建捕食螨培育
基地，计划年培育 1亿只以上，服务
2000亩以上。
“以虫治虫”解决的是“少打药”

的问题。但台州市供销社的脚步不
止于此。2024年 7月，台州获批全
省唯一市域“绿色农资”升级行动试
点市。一年多来，台州市供销社把绿
色文章从田间治虫做到了育种、栽
培、肥药、回收的全链条。

绿色方案到田

台州有 10万多人在外种西瓜，
全国每 10 个大棚西瓜就有 7 个出
自台州人之手；全国每 150万亩西
蓝花，就有 100万亩由台州人种植。
台州农民走到哪里，台州农资的服
务就跟到哪里。“台州人追着太阳种
西瓜，台州农资人跟着瓜农做服
务。”
围绕这些主导产业，台州农资

公司打造“1079”作物方案品牌。
“我们围绕特色作物，根据它的农
事习惯、病虫发病特点和土壤墒
情，开发全程解决方案，从苗期、萌
芽期开始，按作物物候期精准调
控。”台州农资公司技术研发中心

经理、农艺师徐继根说。方案的核
心是“技物结合”———标准化使用
技术配套高科技农资产品，这一模
式入选浙江省 30 佳服务业商业模
式创新案例。

先看柑橘“药肥桶混技术”。过
去打药和施肥分两次进行，费工费
时，台州农资公司研发出“矿物油 +
植物源多肽”配方，药肥混在一起一
次施用，填补了国内药肥混用技术
空白，在全国推广 500万亩次，服务
10万农户，化学农药用量减少 25%
至 30%；水稻“稻丽美”方案针对白
叶枯病，搭配新型肥药，亩均增产
7%至 10%；小麦“麦甜”方案以防治
赤霉病为核心，亩均增收 10%；大棚
西瓜健康栽培方案破解“减药肥、增
优品”难题，获国家专利，年推广 40
万亩次。

西蓝花方案更为典型。台州有
西蓝花种植面积 16万亩，占全国一
半以上。台州市供销社制定从播种
到采收的全周期绿色生产规程，推
出专用配方肥，氮肥利用率提高
60%、肥料用量减少 20%以上；结合
异色瓢虫和性诱剂、诱虫板，构建“生
物 +物理”立体防控体系，化学农药
减少 50%以上；同时建立质量追溯体
系，给每批产品赋予“身份证”二维
码，农残检测合格率 99.8%，出口合
格率 100%，打入海外市场。

徐继根还提到一个叫“全优宝”
的肥料方案，专门缓解重茬和土壤
板结：“土壤越用越健康，作物长势

越来越好，口感能回到小时候那种
风味。”

这些方案不仅跟着台州农民走
向全国，还服务了云南褚橙、百果
园、双柚汁等果品产业，累计应用面
积超 2亿亩次。方案落地靠绿色投
入品支撑，台州市供销社系统有机
生物农药销售占比超 50%，有机肥、
水溶肥、缓释肥等新型肥料销售超
9万吨，占全部肥料销售的 60%。

良种沃土先行

品种和基质是农业生产的源
头，绿色转型得从源头抓起。台农种
业公司联合中国科学院水稻研究
所、先正达、巴斯夫等科研机构和种
业企业设立育种研究所，在 7个省
份建成繁种制种基地 6000多亩，先
后投入 2000 多万元开展水稻、西
瓜、西蓝花种业研发。3个耐盐碱水
稻品种通过国家审定，年供水稻种
子 110万斤，连续 5年单品销量居
浙江省籼粳杂交稻前列；每年 60多
个西瓜新品试种，“嘉年华 2009”获
2024 浙江精品西瓜金奖，“锦翠 1
号”“雅翠 60”等西蓝花新品种推广
增产 35万斤。

与育种配套，台州市供销社把
目光投向泥炭基质。台州精细农业
长期受土壤板结、连作障碍困扰，泥
炭基质能有效改良土壤、培育壮苗，
但当地此前没有生产企业。

台州农资公司投资 5000 多万

元，成立女娲农业新材料有限公司，
在台州湾新区建成占地 35亩、年产
30万立方米的专业基质工厂，产能
居全国前五，2026 年 1 月正式投
产。工厂聘请国家级专家担任技术
顾问，对接俄罗斯、马来西亚等国际
优质泥炭产区，联合台州市农科院
组建创新联合体，围绕不同作物开
展配方攻关。目前已推出“培根宝
宝”品牌 10余种作物专用基质，水
稻、西蓝花、西瓜、蓝莓等都有对应
配方。应用数据显示，使用专用基质
后出苗率提高 5%至 10%，育苗成本
降低 10%以上，带动农户亩均节本
增收超 1200元。

基质生产出来，还得送到农民
手里、教会农民用。台州市供销社依
托全市农事服务中心和基层网点，
提供“基质供应 +育苗指导 +田间
管理”“一站式”服务，95辆“供富大
篷车”纳入配送体系，覆盖 613个行
政村；通过“田间课堂”培训农户超
3万人次。目前产品已供应 2万多
立方米，销往浙、苏、闽、滇、陕等省，
并入选第十七届国际泥炭地大会参
观点。

“绿色农资”下乡

台州市供销社建立起以台州市
农资股份有限公司为龙头，5 家农
资企业、124 家庄稼医院、500 余个
基层网点组成的市、县、乡三级农资
流通网络，年供应化肥 15万吨、农

药 6600 吨，占全市农资供应总量
70%以上。18个配送中心织就 1小
时配送圈，化肥、农药储备比例分别
达 100%、98.23%。46家产业农合联、
53家农事服务中心提供统防统治、
配方施肥、农业生产托管等社会化
服务超 140万亩次，与极飞科技合
作建成飞防农事服务中心，年飞防
作业面积超 3万亩。“浙农服”台州
站 2.0 平台入驻超千家服务商，黄
岩“瓜果天下”平台注册用户 10.3
万人，辐射 105万亩，降低农资采购
成本 5%至 10%。农药包装废弃物回
收也纳入体系，全市供销社系统农
资废弃包装回收率达 99%。

服务还延伸到金融领域，2024
年台州市供销社系统开展农合联会
员免担保服务 2416笔，贷款 3.3亿
元，为农服务融资担保 10.79亿元，
雇主责任险、气象险等 10余个农业
特色保险纳入政策性保险。

试点一年多，台州市政府印发
实施方案，统筹 10余个部门协同推
进，每年 3000万元财政资金专项支
持配方肥、有机肥推广和农药包装
废弃物回收。全国供销合作社系统
创新农资服务现场教学活动、全省
供销合作社系统构建现代为农服务
体系现场会先后在台州召开，农资
保供、种业创新获副省长 3次批示
肯定。台州农资公司位居 2024年度
中国农资流通企业综合竞争力评价
地级市供销合作社首位，柑橘服务
市场占有率全国第一。

从一只瓢虫到一套体系，台州
供销的逻辑很简单：绿色农业不是
赔本赚吆喝，技术到位、服务跟上，
农民得实惠，生态也能得改善。

（中华合作时报记者郑东明）

在四川绵阳不少乡镇供销
社里，前来咨询土地托管的农户
络绎不绝，门口的大屏上滚动播
放着最新的农资价格。这种“赶
集式”的繁忙场景，如今已成为
绵阳乡村大地上的常态。

近年来，四川省绵阳市供销
社聚焦基层社“强基、赋能、提
质”核心任务，通过组织重构、模
式创新、服务升级，构建起“四级
联动、多元协同、全域覆盖”的基
层社服务体系，在组织建设、服
务效能、联农带农、政策保障等
方面实现系统性突破。

构建全域联动组织体系
筑牢联农带农“强根基”

走进盐亭县黄甸镇供销社，
只见各类农机设备整齐排列，农
事服务台账、托管农户清单一目
了然，前来咨询托管服务、采购
农资的村民络绎不绝。这个看似
普通的基层供销社，正是绵阳市

供销社系统近年来织密为农服
务网络的一个缩影。

近年来，绵阳市供销社创新
构建“市统筹、县主抓、镇落实、
村参与”的四级联动组织体系。
市级以绵阳市农村产权流转交
易公司为龙头，强化资本联结；
县级高标准打造区域性为农服
务中心；镇级推广“供销社 +N”
融合模式；村级依托“三社合作”
搭建服务集群，因地制宜打造城
乡融合、丘区适配、山区便民三
类差异化服务布局。目前，全市
已建成新型基层社 196 个、为农
服务中心 13个，实现 153 个涉
农乡镇基层社全覆盖、5个“千县
千社”示范社落地，形成了“县有
联合社、镇有基层社、村有服务
覆盖”的三级网络全覆盖格局。

创新全链服务模式
激活为农服务“新效能”

在涪城区综合性为农服务

中心，育秧育苗、机械耕作、病虫
害防治、粮食烘干、仓储销售等
全链条服务一体落地，投资打造
的综合农事平台有效补足了乡
村农业生产短板，年服务面积超
4万亩次。依托数字化赋能，全系
统配备农用机械近千台（套），搭
载北斗卫星终端和智慧服务平
台，以新质生产力赋能现代农业
发展。

绵阳市供销社系统持续延
伸服务链条，推动农事服务从单
一“耕、种、防、收”向产前育苗、
产后烘干仓储及产销对接全周
期延伸，全面推行“保姆式”全托
管、“菜单式”半托管服务。其中，
盐亭县黄甸镇供销社整合 261
台耕作机械、42 户经营主体，规
模化开展土地托管 8.6 万余亩，
为农户提供低于市场价 5%—
10%的优质集约服务。2025年，全
市基层社农业社会化服务面积
达 180.6 万亩次，同比增长
13.3%。

与此同时，供销社的服务
触角，也正从田间地头向更广
阔的民生领域延伸。游仙区社
区服务社集成农特展销、惠民
食堂、口袋公园等便民场景；安
州区打造“供销 +文旅 +交通”
驿站，有效提升农产品转化率。
全市落地“天府粮仓·蜀农一卡
通”试点，建成“蜀农益站”17
个，发放助农补贴 400 万元，切
实将便民惠民服务送到群众家
门口。

深化联农带农机制
夯实共同富裕“硬支撑”

绵阳市供销社始终把联农
带农、富民兴村作为改革落脚
点，大力推广“供销社 + 村集体
+农民”持股联营模式，构建“利
润分红、二次返利、劳务增收”多
元利益共同体，让群众共享供销
改革红利。

盐亭县西陵镇供销超市创
新股权联营模式，市县供销社与
村集体按 4:6比例持股，每年可
为村集体增收 13.5万元。全市已
有 29.1万名农民入社，175 个基
层社实现村集体参股，超两成基
层社联动农民专业合作社抱团
发展。安州区黄土镇供销社年劳
务支出超 1200 万元，常年带动
千余名群众就近务工。三台县新
鲁镇供销社打通线上线下产销
渠道，通过农产品销售、二次分
红持续助农增收。2026上半年，
全市基层社累计助农增收节支
1500万元，解决固定就业 1400
余人、季节性用工 3000 余人，持
续壮大村集体经济、拓宽农民增
收渠道。

站在“十五五”开局的关键
节点，绵阳市供销社将持续深化
改革，强化基层组织体系建设，
提升经营服务实力，让基层社真
正扎根农村、贴近农民，奋力谱
写供销合作事业高质量发展新
篇章。

绿色发展 学会与自然合作
浙江省台州市供销社积极推进“绿色农资”升级行动

强基固本 锚定兴农坐标
绵阳市供销社奋力推进改革创新

遂宁市蓬溪县供销社
“供销 +”开启食用菌上行快车道

聚力天府粮仓建设
深化农机领域协同

四川省供销农资集团旗下农发集团与吉峰三农
科技公司签署战略合作协议

近日，四川省供销农资集团旗下
四川省天府粮仓农业科技发展集团
有限公司与吉峰三农科技服务股份
有限公司在成都签署战略合作协议。

双方表示，吉峰三农科技服务
股份有限公司作为中国农机流通行
业首家上市公司，长期深耕农机全
产业链，在农机流通服务、智能农机
装备、数字农业、农业无人飞行器应
用等领域具备成熟的市场服务网络
与扎实的行业资源积累，在推动农
业机械化升级、服务新型农业经营
主体方面积累了丰富经验；四川省
天府粮仓农业科技发展集团有限公
司作为聚焦服务打造新时代更高水
平“天府粮仓”的重要农业社会化服

务平台，在农业社会化服务、农业科
技创新推广、农业全产业链整合运
营等方面拥有独特的综合优势；双
方业务互补性强、合作基础扎实、发
展契合度高，具备广阔的合作空间。

此次双方达成战略合作，将充
分发挥双方的优势强项，立足四川、
面向西南，围绕天府粮仓建设核心
需求，在农机装备供应与服务、智慧
农业技术落地、现代农业服务体系
搭建等领域展开深度协同，共同探
索农机服务新模式，赋能四川粮油
生产社会化服务全程机械化、智能
化发展，为筑牢粮食安全屏障、推动
新时代现代农业高质量发展贡献力
量。

□本报记者李艳文 /图

近年来，四川省遂宁市蓬溪县
作为全市特色产业增长极，以争创
国家现代农业产业园为抓手，大力
培育食用菌百亿产业集群和林业综
合经济、特色农业两个 50亿产业集
群，30家龙头企业聚集在 100平方
公里的现代农业园。琪英菌业 1-7
期已建成全国最大的单体杏鲍菇工
厂化生产基地，日产杏鲍菇约 230
吨；骆峰菌业日产黄色金针菇 60
吨，承担西南地区约 75%的供应量；
鑫中宇日产金耳菌 15吨，产量稳居

全国第一梯队。
蓬溪县供销社紧扣农特产品延

链补链，深耕“供销 +商超 +电商 +
产业基地”多元发展模式，全力推动
“线下展销卖、线上推广销”双线并
行，做强“1+1＞2”的拓展矩阵，不断
丰富助农产品品类，壮大本土主播队
伍，优化电商服务链条，持续打通农
产品上行快车道，让更多本地优质农
特产品走出乡村、走向全国，持续以
数字赋能助力产业增效、农民增收，
为全县乡村振兴注入供销新动能。

□本报记者陶岚


