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牢记嘱托再出发
奋力开创新局面
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强基固本 开放合作 守正创新
———喜迎四川省供销合作社“八代会”·五年成就巡礼（十七）

筑阵地
让基层社“硬核”起来

基层社是为农服务的前沿阵地，
仁寿县供销社坚持因地制宜、分类施
策、示范引领，持续推动基层社提质
改造、盘活资源、升级服务，让基层服
务阵地焕发新活力。

按照中华全国供销合作总社“服
务示范、管理示范、标准示范、经营示
范、品牌示范、队伍示范”的建设标
准，仁寿县供销社完成了龙桥社区供
销社提质改造，打造集“农机租赁 +
农技培训 +资金融通”于一体的综合
服务点，进一步规范基层社运营管
理，夯实为农服务基础。同时，充分发
挥社有企业引领作用，通过资源整
合、优势互补，带动基层供销社有序
开展农资供应、农产品销售和农业社
会化服务。2025年，全县基层社销售
总额突破 1.34亿元。

在资源配置上，仁寿县供销社坚
持问题导向，推进基层社分类改造，
优化资产利用方式，盘活闲置资源，
构建起全域覆盖、功能完善、运转高
效的基层为农服务矩阵，切实提升了
基层社运营效益。

引活水
让农户不为钱发愁

为破解资金短缺难题，仁寿县
供销社联合仁寿农商银行推出专项
农资贷款，由社有企业安杰农业服

务公司与村级供销社分别承担 1%
的贷款利息，将农业生产者实际支
付利率降至 1.5%以下，大幅减轻融
资成本。该模式已在 5 个“三社”合
作试点村社率先推行，累计授信金
额达 1200 万元。“以前种地最怕资
金周转不开，买农资、雇人工压力
大。现在供销社有专属信用贷款，利
息低、放款快，种地踏实多了。”当地
种植大户连连点赞。

送技术
让土地“长出”好效益

仁寿县供销社依托安杰农业服
务公司、富泽乡村服务公司、绿园农
资等骨干企业，引领基层供销社开展
农资销售、测土配方施肥等农业技术
服务，围绕农业生产产前、产中、产后
全链条，为农户和各类新型农业经营
主体提供“一站式”服务，涵盖农资供
应、配方施肥、统防统治等关键环节。
同时组建专业农技服务队伍常态化
下沉田间地头，以示范田、示范户为
抓手，大力推广测土配方、科学用药
和良种良法等先进农业技术。2025年
累计开展“送技术下乡”“田间技术服
务”等惠农活动 60场，服务农业生产
面积超 2万亩，以硬核技术赋能农业
提质增效。

拓渠道
让好产品不愁卖

仁寿县供销社深耕品牌培育建

设，聚焦“天府乡村”品牌建设，精准
开展品牌申报、培育、推广全流程服
务，持续壮大本地特色农产品品牌矩
阵，提升产品竞争力。2025年，全县有
效用标企业达 35 家、用标产品 83
个，年内新增企业 5 家、产品 26 个，
用标产品累计销售额超 3.7亿元。

针对农产品流通不畅、损耗偏
高、品牌偏弱等问题，仁寿县供销社
坚持线上线下融合发力，搭建多元化
产销体系，打通农产品出村进城“最
后一公里”。升级打造“仁寿供销真
选”电商平台，将直播带货阵地前移
至田间地头，实现农产品直达供应，
拉近与消费者的距离。2025年累计完
成直播带货订单 2166单，有效提升
仁寿农产品知名度与市场销量。线下

完善仓储物流，降低流通损耗。依托
旺农惠公司整合系统内 2 个冻库、1
个仓库资源，建成总仓储容量超 600
平方米的仓储体系，有效降低果蔬等
生鲜农产品流通损耗、延长保鲜周
期。同步组建专业电商公司，入驻主
流电商平台，重点推广柑橘、大米、泡
菜等 10余种特色农产品，构建全域
线上销售矩阵。

下一步，仁寿县供销社将继续深
耕“三社”合作，让更多金融“活水”流
向田间，让更多农技专家走进地头，
让更多“仁寿产”好物走出乡村，以更
加精准、更有温度的服务，托举起农
业增效、农民增收的好日子，为乡村
振兴交出一份更有分量的“供销答
卷”。

今年来，四川省遂宁市蓬溪县
供销社精准落实国家扩大内需战
略、全面促进消费扩容提质相关工
作要求，通过多元化展销、品牌化推
介、常态化对接，主动搭建产销合作
平台、拓宽内外销售渠道、培育优质
农业品牌，助力乡村产业提质增效。

秋收期间，为从源头减少湿粮
霉变、损耗等问题，蓬溪县第一为农
服务中心联动周边粮食烘干塔、收
储站点开辟便民“绿色通道”，推行
“即收即烘、即烘即储”一体化服务，
风干仓储水稻 15 万吨，加工的“拱
市大米”“村落香”“吉星贡”等 7个
注册品牌进入各大市场。“线上 +线
下”齐发力，线上开通淘宝供销甄
选、抖音直播带货，线下开启超市专
区、流动集市平台，全面开展产销对
接、农特产品“五进”和数字营销增
效三大行动，举办促销活动 11 场
次，集中统一展示展销县域农特产
品 10大类 287种单品，打通农副产
品从“田间”到“舌尖”的“最后一公
里”。截至 8月底，仅农特产品销售
额已突破 300万元，本土农产品流
通链、品牌竞争力大幅提升，初步实
现“供销搭台、企业唱戏、文旅赋能、
群众受益”的多方共赢。

下一步，蓬溪县供销社将聚焦
渠道拓展、供应链建设、营销创新等
关键环节，持续打通产销对接链路，
不断拓宽农产品销售渠道、深化龙
头产业合作、壮大农业产业集群，带
动当地群众稳定增收，为乡村产业
振兴注入供销新动能，全力推动县
域农业提质增效、乡村产业蓬勃发
展。
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眉山市仁寿县供销社：

谱“筑、引、送、拓”四部曲唱响为农服务新乐章

武陵山区深处，重庆市酉阳县坐拥
50万亩野生五倍子资源。近年来，酉阳
县将五倍子作为特色林下产业重点培
育，依托酉阳县供销社探索推行“公司
+合作社 +农户”模式，推动标准化、规
模化种植。这颗山间小果，正逐步成为
富民兴村的支柱产业。

产业兴起，唤回了远行的游子。一
批批外出务工村民陆续返乡，在酉阳县
供销社技术帮扶和专业团队指导下，从
零起步，学技术、建基地、拓市场。他们
不再单打独斗，而是成立合作社、带动
乡邻，将昔日闲置荒坡变成“绿色银
行”，走出一条生态保值、产业增值、群
众共富的新路。

返乡潮起：
荒山种下“金果果”

在涂市镇银岭村，吴菊香 2019年
从沿海务工返乡，看到亲戚家堆放的野
生五倍子行情不错，便拨通了酉阳县供
销社项目联系人的电话。很快，县供销
社调研员带着中国林科院高原林业研
究所的技术员上门了。在她的基地里，
藓床培育、种虫繁育、苗木种植一体推
进，试种一举成功。

丁市镇中坝村的陈长河，同样是在
2019年告别了常年务工的外地，回到
家乡，决意靠五倍子改变命运。板溪镇

杉树湾村的陈红英，则更早看准了林下
经济的潜力，流转山地扎下了根。他们
身份不同，却朝着同一个方向奔去。

技术破关：
从“碰运气”到“有底气”

五倍子种植技术门槛极高，夏寄主
倍树、冬寄主苔藓和蚜虫“三要素”缺一
不可，培育搭配直接决定收成。

陈长河创业初期只凭经验管护，随
意增加蚜虫投放量，结果大幅减产，这
一记闷棍让他明白，没有技术寸步难
行。

在基地扩大后，吴菊香同样也遭遇
藓床培育和蚜虫繁殖的难题。

关键时刻，酉阳县供销社组织的农
林技术专家及时介入，手把手指导全套
生产技术，帮他们逐一攻克难关。

陈长河系统学习生产技术后，基地
品质持续提升，最终成为北京同仁堂的
固定中药材供货源头，合作方全程保价
收购，销路彻底打通。如今，技术赋能下
的五倍子产业，不再是靠天吃饭的冒
险，而是有标准、有支撑的踏实营生。

林间算账：
产量、产值、收益稳步攀升

技术有了，规模也跟着上来。

吴菊香的基地扩展至 300亩，拥有
8 个育藓大棚、300 平方米收虫棚和
5000多平方米苔藓基地，年综合产值
达 63万元。陈长河的基地超过 400亩，
每年产出干货 12吨，搭配蚜虫繁育附
属产业，收入稳定可观。

陈红英的 400 多亩林地更是交出
亮眼成绩单：农技团队现场测产，平均
挂果 1.8千克，单株最高 2.3千克，理论
鲜果亩产接近 200千克。2023年丰产
期后每亩产值近 3000元，2025年鲜果
行情走高，亩收益可达万元。她还配套
6000平方米藓圃繁育蚜虫，仅此一项
可实现年产值 75万元，多渠道增收让
日子越过越红火。

共富乘法：
一个人带出一群人

自己富了不算富，他们不约而同地
当起了“领头雁”。

吴菊香成立合作社，带动有意愿的
村民共同发展，帮助不少人在家门口就
业。陈长河不仅常年聘用五六名村民，
旺季用工增至十多人，每年发放务工薪
酬超 10万元，还无偿向周边农户分享
种植技巧，引导大家流转闲置山地种植
五倍子，如今全村五倍子种植面积已达
6000多亩。陈红英的合作社流转村内
闲置林地，每年为农户支付租金近 5万

元，常年吸纳近 50名村民务工，她还免
费向有意向的农户赠送倍蚜虫种苗，手
把手传授技术。

在他们的带动下，闲置荒坡变成增
收宝地，经营者创收与村民租金、务工、
种植三重增收形成良性循环。

“公司 +合作社 +农户”模式助五倍子中药材产业发展

重庆酉阳林下生金的共富实践

后记
放眼酉阳，这样的共富故事还

有很多。南腰界的酉阳县鸿顺中药
材种植专业合作社，通过“土地入
股 +保底分红”模式，建成标准化
种植基地 230亩，带动 40余户农
户增收。据统计，全县已建成人工
高产倍林 5.32万亩，营建 10余万
平方米藓圃基地、69 个蚜虫培育
基地，覆盖 26 个乡镇（街道）、106
家农业经营主体，培育出 100余名
本土种植“土专家”。在技术赋能
下，单产提升 30%，年产商品五倍
子 2800吨以上，综合年产值约 3
亿元，带动 1.2万余户农户户均年
增收 4000元。
如今，在酉阳，五倍子已不只

是一味中药材，更是乡村振兴的一
把“金钥匙”。林下经济正将生态优
势转化为发展胜势，让更多“沉睡
资产”变为“活力源泉”，为乡村共
富注入持久动力。

德阳市旌阳区供销社的为农服务新路径

“沉睡资源”变“发展动能”

近年来，四川省德阳市旌阳区供销社将闲置资源
与绿色产业需求精准对接，走出了一条资产提质、产业
增效、民生便利的多赢之路。

因传统经营业态调整，景福供销社的一处老旧场
地长期闲置，不仅造成集体资产浪费，也未能发挥服务
城乡的应有作用。2024年，旌阳区供销社与孝泉供销社
共同出资，对该处闲置场地进行全方位升级改造，打造
旌阳区再生资源回收利用中心。该中心配套建成办事
大厅、办公区域与标准化农机拆解车间，并取得旌阳区
唯一的废旧农机拆解资质。
“以前当地农户淘汰的废旧农机，要么随意堆放存

在安全隐患，要么只能当作废品低价处理，正规拆解渠
道的缺失一直是一个痛点。”据德阳市旌供坤元再生资
源有限公司法人兼总经理王斌介绍，中心规范化的拆
解流程既保障了废旧农机的环保处理，也让可回收零
部件得到循环利用，填补了当地规范化农机报废处理
的市场空白。

单个再生资源回收中心的落地运营，只是旌阳区
供销社系统转型的第一步。眼下，全区供销社系统正以
该中心为核心枢纽，加快推进覆盖全域的再生资源回
收网络建设，提高回收效率和便民服务水平。对现有回
收服务网点进行标准化改造、规范化经营；加快建设分
拣中心和集散市场，提高再生资源回收利用的集约化
程度，让回收服务直达村民家门口。

从闲置仓库到专业环保产业阵地，从“沉睡资源”
到可持续的“发展动能”，旌阳区供销社既在再生资源
领域开辟了为农服务新路径，又在改善乡村面貌、保障
农业生态安全、促进绿色循环经济发展方面展现了供
销社的责任与担当。下一步，旌阳区供销社将持续深挖
闲置资产潜力，因地制宜布局更多民生服务与乡村产
业业态，为乡村全面振兴注入更多供销力量。

□本报记者庞贵唐

为精准破解农业生产发展瓶颈，近年
来，四川省眉山市仁寿县供销社立足自身职
能定位，深化“三社”合作发展模式，聚焦阵
地建设，通过信用合作破瓶颈、技术服务补
短板、产销渠道拓空间等方式，构建起全方
位为农服务体系，以精准高效的供销服务助
力县域农业高质量发展和乡村全面振兴。


