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牢记嘱托再出发
奋力开创新局面

他山之石

□本报记者冯庄

中国共产党遂宁市第九次代
表大会（以下简称“遂宁市第九次
党代会”）是在遂宁现代化建设关
键时期召开的一次十分重要的大
会，四川省遂宁市供销社把学习
贯彻市第九次党代会精神作为重
要政治任务，紧扣“加快建设成渝
中部农业强市”“加快打造新时代
更高水平‘天府粮仓’丘区示范”
等涉农部署，立足供销社“为农服
务”根本宗旨，聚焦主责主业，持
续推进“强基固本、开放合作、守
正创新”攻坚行动，以“领着干、盯
着干、比着干”的务实作风，把遂
宁市第九次党代会擘画的蓝图转
化为供销社系统的施工图。

聚力储备调运、稳价惠农
守好粮食安全“第一关”

遂宁市第九次党代会报告强
调，要“坚决扛稳粮食安全政治责
任”。农资保供是供销社的重要职
责，是保障粮食安全的基础支撑，
遂宁市供销社坚持“淡储旺供、稳

价保供”原则，健全农资储备制
度，优化网点布局，形成“1 小时
农资配送服务圈”，市场占有率保
持在 65%以上。

遂宁市供销社深化与四川省
供销农资集团有限公司、四川泸
天化股份有限公司等龙头企业的
战略合作，拓宽货源渠道，降低采
购成本。积极探索“农资 +技术服
务”融合模式，依托基层供销社和
庄稼医院，推广测土配肥、绿色防
控等农业技术，推动化肥农药减
量增效。主动承接化肥、农药储备
任务，在平抑市场价格、应对突发
事件中彰显责任担当，切实守好
遂宁“米袋子”“菜篮子”的源头根
基。

聚力土地托管、机械助农
跑出现代农业“加速度”

遂宁市第九次党代会报告提
出，要“提质发展现代农业”。农业
社会化服务是供销社扎根农村、
贴近农民的优势所在，遂宁市供

销社聚焦解决“谁来种地、地怎么
种”的现实问题，大力推广“土地
托管”“代耕代种”“联耕联种”等
服务模式，未来五年全市供销社
系统将新建改造生产性为农服务
中心 10家，配方施肥、农机作业、
统防统治等农业社会化服务规模
突破 108万亩次。

围绕遂宁菌菇、白萝卜、红薯
等“特色大单品”，遂宁市供销社
提供从良种供应、测土配肥到统
防统治、机械收获的“全链条”服
务，助力特色产业标准化、规模化
发展。紧盯丘陵地区农业机械化
短板，积极引进适配农机装备，探
索“供销社 + 农机合作社 + 农
户”服务模式，推动农业生产降本
增效，把“藏粮于地、藏粮于技”战
略落实到田间地头。

聚力冷链集配、遂品出川
畅通城乡融合“双循环”

遂宁市第九次党代会报告明
确，要“提质发展现代服务业”“构
建现代物流体系”。农产品（消费
品）流通是供销社沟通城乡、联结
工农的传统优势，遂宁市供销社
加快构建高效顺畅的现代流通体
系，织密农产品进城、工业品下乡
的双向流通渠道，全面提升农产
品“从生产到消费”的全链条效率
与服务能力。

遂宁市供销社主动融入“区
域物流枢纽承载地”建设大局，依
托供销社系统仓储设施和经营网
络，积极参与农产品冷链物流、产
地集配中心建设，补齐农产品“最
初一公里”保鲜冷藏短板。深化
“遂品出川”行动，借助供销社电

商网络销售平台，推动“遂宁鲜”
特色农产品走向更广阔市场，让
更多“遂宁味道”端上全国餐桌。

聚力两网融合、变废为宝
走好绿色发展“生态路”

遂宁市第九次党代会报告强
调，要“推动绿色低碳发展”。再生
资源回收利用是供销社服务生态
文明建设的重要抓手，遂宁市供
销社主动融入全市城乡环境综合
治理大局，积极构建“村级回收点
+乡镇回收站 +县级分拣中心”
三级回收网络体系，力争五年累
计新建、改造再生资源回收站点
110个。
其中，标准化示范回收站点

10 个以上，新建绿色分拣集散
中心 1-2个。推动再生资源回收
利用与垃圾分类处置“两网融
合”；加快推进废旧轮胎高值化
利用项目，力争 10 月签订初步
协议，年底前开工建设；重点推
进废旧农膜、农药包装废弃物回
收处置，服务农业面源污染治
理，助力遂宁天更蓝、地更绿、水
更清，在推动绿色发展中展现供
销社担当。

遂宁市供销社主要负责人表
示，将锚定遂宁市第九次党代会
确定的目标任务，扎根沃土、深耕
主业，奋力在农资保供、社会化服
务、流通网络、再生资源四大主责
主业上攻坚突破，加快把供销社
打造成为服务农民生产生活的生
力军和综合平台，以实干实绩为
遂宁争当成渝中部崛起“排头兵”
贡献更多力量。
（图片由遂宁市供销社提供）

近日，四川省达州市万源市
供销社召开专题会议，传达学习
中国共产党达州市第六次代表大
会（以下简称“达州市第六次党代
会”）精神，根据供销社工作实际，
研究部署贯彻落实举措。

会议指出，达州市第六次党
代会是达州推进现代化建设关键
时期召开的一次重要会议，万源
市供销社作为党领导下服务“三

农”的综合性合作经济组织，要
把学习贯彻达州市第六次党代会
精神作为当前以及今后一个时期
的重要政治任务，立足秦巴山区
乡村振兴、经济发展大局，切实把
思想和行动统一到达州市委、万
源市委决策部署上来。

会议强调，一是对标对表谋落
实。紧扣达州市第六次党代会确定
的目标任务，结合供销社系统工作

实际，将达州市第六次党代会精神
融入本单位今后五年重点工作，统
筹谋划、责任到人、抓实落地。二是
紧盯重点抓攻坚。紧盯年度重点任
务攻坚，扎实做好年末各项工作，
分管领导要下沉一线走访调度，全
面掌握工作推进情况。统筹推进仓
储物流中心项目扫尾、审计整改、
商场盘活运营、内部审计等重点事
项；持续拓展农特产品销售业务，

加强部门对接联动。三是从严管理
转作风。抓实干部日常教育监督，
严守纪律规矩底线，着力锻造忠诚
可靠、务实担当的干部队伍。
会议要求，要对标达州市第

六次党代会确定的目标任务，细
化落实举措，坚持学用结合，以实
干实绩彰显供销社担当，为开创
达州现代化建设新局面贡献供销
力量。 丁明海王丹

今年以来，四川省阿坝州汶川县
供销社聚焦高山鲜果销售痛点，搭建
产销平台、完善冷链配套、深化联农
带农，打造高山鲜果产销全链条服务
体系，助力乡村产业振兴。

汶川县供销社依托“832平台”、
电商直播、团购、客商收购、商超直营
等渠道，线上线下联动销售甜樱桃、
李子、猕猴桃等果品，销售额 666.49
万元，线上销量占比超 45%。同时，通
过直采直销稳定收购价，化解了散
户、脱贫户卖果难题。

盘活冷链资源，鲜果预冷仓储可
达 30天以上，损耗控制在 5%以内。

汶川县供销社实行机械分级加人工
精拣模式，保证优果优价，让外销果
品优品率提升至 90%。

汶川县供销社还推行上门兜底
收购模式，年均服务果农 60余户；提
供分选打包等临时岗位 30 余个，助
力当地群众实现卖果、务工双增收；
同步开展林果技术指导，推动产业提
质升级。

汶川县供销社相关负责人表示，
下一步，将持续拓展销售渠道，升级
冷链设施，完善助农产销机制，做强
特色林果产业，持续助力群众增收。

丁明海

9月，浙江省绍兴市新昌县澄
潭街道上湖村，一批小番薯迎来集
中销售。当天上午，250多箱番薯陆
续售出，每箱 5斤、售价 30元，单日
销售额达 7500余元。

看着番薯一箱箱发出去，绍兴
市供销社驻村指导员孟海峰已经为
这件事忙活了几个月。从和村干部
一起挑选番薯品种，到番薯下地，再
到寻找销售渠道，这颗小番薯还没
种下时，他就在琢磨一个问题：成熟
以后，怎么卖？

今年 4月，绍兴市供销社启动
“供销跑村”助农共富专项行动，推
动服务重心下沉、主动进村入户，着
力破解农产品上行“最先一公里”和
为农服务“最后一公里”难题。行动
由市、县两级供销社系统共同推进，
根据不同村庄的资源禀赋和产业基
础，把产业、产品、渠道、品牌、分销
等供销资源进一步向基层延伸。

上湖村，成为这场“跑村”行动
落到田间地头的一个切口。一颗小
番薯如何“跑”出山，也成为孟海峰
驻村第一年要寻找的答案。

第一次下田
他盯上了村里的小番薯

2026年初，绍兴市供销社派驻
的驻村指导员孟海峰正式来到上湖
村报到。第一次做驻村工作，作为市
派村第一书记、第十三批驻村指导
员，如何发挥供销社作为结对单位

的优势，精准开展“相对薄弱村”结
对帮扶，他自己也在思考摸索。

虽然从农村走出来，但真正走
进番薯地，孟海峰才发现，自己对番
薯怎么种、怎么收并没有那么了解。
到村后，他跟着街道干部、村干部熟
悉情况，也一次次走进田间，了解村
里的产业。
除了茶叶，番薯也逐渐进入他

的视线。
今年，上湖村种植番薯 20 多

亩，涉及 29 户农户，平均亩产约
1000斤，总产量约 2万斤。孟海峰
尝过村里的番薯，在他看来，口感不
错，但真正的问题出在销售端。

上湖村党支部书记徐林勇介
绍，以前村里的番薯主要由农户自
己拿到菜市场销售，或由做番薯粉、
粉条等产品的企业和收购商进村收
购。农户种得不多，销售也比较分
散，番薯成熟后，往往还要各自寻找
买家。

价格也随市场行情变化。徐林
勇说，过去小番薯收购价格大约在
0.8元一斤，行情不好时还可能降到
五六毛钱一斤。“以前价格低的时

候，收入也少。”
这恰恰是绍兴市供销社部署

“供销跑村”要解决的问题之一。按
照供销社的行动方案部署，“供销跑
村”要深入基层摸清家底，围绕当地
资源禀赋和产业基础，把技术、农
资、营销等资源向产业链上下游延
伸，促进小农户与现代农业发展有
机衔接。

落到上湖村，孟海峰决定先从
眼前这颗番薯入手。

怎么让村里的番薯更好卖？孟
海峰和徐林勇把这件事从销售端往
前推了一步。

今年番薯种植前，两人专门到
诸暨等地寻找番薯苗，跑了多家比
较不同品种，根据口感、适应性等进
行选择。过去，村民种什么品种、到
哪里买苗，大多各自决定；今年，村
里开始尝试统一采购、统一品种，为
后续集中销售做准备。

4月底，选好的番薯苗陆续种
下。从选什么品种，到大约什么时候
成熟、预计能收多少，再到成熟后往
哪里卖，孟海峰开始一项项摸底。

从“怎么卖”往前追到“种什

么”，销路的考虑，在番薯下地前就
已经开始。这也让孟海峰越来越清
楚，要让一家一户分散生产的农产
品更好地接入市场，供销服务也要
进一步向生产端延伸。“如果这个番
薯不销出去，那就等于烂掉，那等于
说是把钱扔手里面。”孟海峰说。

到了 9月，番薯陆续成熟。孟海
峰又开始往村外“跑”。

这一次，他要找的不再是番薯
苗，而是销路。

为了卖番薯
他把供销资源“跑”进村

番薯一天天长大，销售的事情
也被提上日程。

孟海峰先把目光投向了自己熟
悉的供销社系统。

他开始在村里、街道和供销社
之间来回协调。村里能提供什么场
地，直播需要哪些设备，谁来提供运
营指导，线上线下的销售渠道又从
哪里找，这些具体问题，都需要一项
项对接。

绍兴市供销社主导的“供销跑
村”，并不是简单帮助村里卖一次农

产品，而是根据村庄和产业的实际
需求，把供销社系统不同板块的资
源往基层下沉。上湖村有小番薯等
特色农产品，销售是长期存在的现
实难题，供销社系统的电商、供应
链、门店等资源便开始向这里集聚。

直播基地是落地项目之一。此
前，上湖村并没有真正开展过直播带
货。“以前我们这里没有人做直播，基
本都是拍点短视频。”孟海峰说。

为了把直播间建起来，孟海峰
在村里、街道和供销社之间多次协
调。一处原本闲置的街道资产空间
被用于建设村级直播基地。场地有
了，运营又成了新的问题。供销电商
公司的工作人员随后进村，对直播
操作、产品展示等进行指导，村里也
开始摸索通过直播销售农产品。绍
兴市供销合作总社为农服务中心作
为供销跑村中建设直播基地的参与
单位之一，承担了具体落地工作。

但直播只是一个入口。孟海峰
继续向供销社系统找资源。线上，供
销电商公司参与直播、电商运营；线
下，供应链公司利用原有销售网络，
帮助对接商超、社区便民店等渠道。
目前，已有 12家供销社系统社区便
民店参与对接。“线上有线上，线下
有线下，各个渠道发力，整体发力。”

这也是绍兴市供销社“供销跑
村”中的重要一“跑”。按照专项行动
方案，绍兴市供销社提出向内外拓
展跑畅渠道，通过市场批零、产销对

接、数字电商等网络，把生产端和消
费端进一步连接起来。其中，既包括
布局社区生鲜店，也包括对接机关、
学校、医院、企业等集团消费单位，
以及开展基地、门店、市集直播等。
在上湖村，这些写在方案里的渠道
最终落到了具体的事情上：有人进
村教直播，有电商渠道参与线上销
售，有供应链公司寻找线下销路，也
有社区便民店参与对接。

到了 9月，这些前期对接工作
开始落到实际销售中。截至目前，上
湖村通过“供销跑村”渠道累计销售
小番薯 1 万余斤，实现销售额 4.5
万余元，较过去依赖收购商进村收
购、均价 0.8元一斤的模式，销售均
价提升至约 6 元一斤（按箱售折
算），带动种植农户户均增收约
1000元。

番薯卖出去，最终还是要落到
村民增收上。上湖村联村干部张娟
介绍，村民流转土地可以获得租金，
参与番薯种植、采收可以获得务工
收入，产品销售产生收益后，再通过
相应机制进行分红。徐林勇将其概
括为“三金”———租金、薪金、股金。
“老百姓拿到自己口袋，拿到钱了，
他们才是真正享受到这个福利了。”
孟海峰说。

从一颗小番薯出发，绍兴市供
销社主导的“供销跑村”正在把更多
供销资源带进村，也把山里的农产
品带向更大的市场。 郑羽舒高卉

上湖番薯出山记
———绍兴市供销社“供销跑村”助农增收

供销赋能拓销路 高山鲜果助农增收
阿坝州汶川县供销社打造高山鲜果产销全链条服务体系

为深入贯彻落实乡村振兴战略
部署，拓宽本地农特产品销售渠道，
切实方便办事群众，近日，四川省江
油市供销社在市政务服务中心设立
农特产品展销点，将优质农产品“搬”
进政务服务大厅，让群众在办事等候
的间隙就能完成一次“微赶集”，品尝
“江油味道”。

笔者在现场看到，展销摊位上整
齐摆放着琳琅满目的商品：既有江油
肥肠、中坝酱油、老鹰茶、绵阳米粉等
特色农产品，也有当季新鲜水果、现
制奶茶饮品等，品类丰富、价格亲民，
吸引了不少办事群众和中心工作人
员驻足选购。
“我来办事情，看到这里的水果

很新鲜，价格又亲民，办完事就买点
回家。”江油市民裴昌寿说。

据悉，展销点采取“线下展销 +
线上订购”相结合的模式，群众既可
现场购买，也可通过供销社电商平台
下单，享受送货上门服务。

江油市供销社工作人员羊辉介
绍，下一步，该社还将根据季节变化
和群众需求，动态调整展销产品种

类，适时开展农产品品鉴、直播带货
等活动，并计划在更多公共场所设置
便民服务网点，让“供销服务”惠及更
多市民，为乡村振兴注入新动力。

从乡镇供销网点到政务大厅“供
销摊位”，这是江油市深化“放管服”
改革、拓展便民服务内涵的一次创新
尝试，也是供销社系统发挥为农服务
职能、助力农产品出村进城的具体实
践。通过“政务 + 供销”的服务新模
式，既为本地农户和合作社搭建了稳
定的产销对接平台，又让办事群众享
受到了“一站式”的贴心服务，实现了
助农增收与便民惠民的双赢。

江油市政务服务和行政审批局
党组成员、政务服务中心主任李仕清
表示，政务大厅不仅是办事群众的窗
口，更是服务群众的阵地。供销社展
销点进驻后，既丰富了大厅服务功
能，也盘活了办事等候的碎片时间。
下一步，将做好场地秩序和卫生保障
工作，配合供销社动态优化产品品
类，让“政务 +供销”真正便民惠民，
助农增收。
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拓宽销售渠道 助力乡村振兴
江油市供销社将优质农产品“搬”进政务服务大厅

深学细悟明方向 砥砺实干创佳绩
万源市供销社传达学习达州市第六次党代会精神

锚定蓝图勇担当 深耕沃土善作为
遂宁市供销社以实干实绩推动市党代会精神落地见效


