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融资之困：
轻资产遇上“拦路虎”

每年开春，果园便进入一年之中管
护的关键窗口期。施肥、修枝、疏花疏果、
套袋、病虫害绿色防控、防雹防冻设施检
修、灌溉管网修缮……一项项农事接踵
而至，用工、农资、设施运维资金集中投
入，正是果农资金需求最迫切的阶段。
不少果农手握成熟种植技术和稳定销售
渠道，却受限于资金缺口，不敢放开手脚
投入精细化管护，优质果率提升、种植规
模扩张等计划一度搁置。

杨连平是当地小有名气的苹果种植
能手，扎根苹果产业已有十余年。经过多
年流转整合，他在苹果核心种植区域经
营连片标准化果园 800亩，主打优质红
富士品种，冰糖心特征突出，凭借稳定的
果品品质与线下大宗收购商、电商平台
深度合作，销路不愁。“种苹果，前期投入
大、见效慢，钱都砸在土地、苗木、管网、
防雹网上，每年春夏管护期就是用钱的
高峰期。”杨连平说。2026年，为提升果园
现代化水平，他持续投入土地流转、老果
园提质改造、灌溉系统升级等项目，前期
大额投入后，流动资金被大量占用。眼看
疏果、套袋、购买有机肥和农药、聘请管
护工人、检修防雹网等工作陆续启动，一
笔不小的资金缺口摆在面前。若资金不
能及时到位，管护标准就要被迫降低，防
灾设施得不到检修，一旦遭遇极端冰雹、
霜冻天气，整片果园都将面临减产减收
的风险。

对症施策：
定制方案破解“担保难”

凉山农商银行常态化开展普惠金融
“农特产品”种植大户走访活动，其辖内
盐源支行组建 12 支乡村振兴金融服务
小队，覆盖全县 23个乡镇、1个街道。客
户经理深入村落、田间果园，摸排融资需
求、宣传惠农政策、收集产业发展中的融
资堵点。近两年来，累计走访盐源县各类
涉农经营主体 1.59万户，建立特色产业
客户信息台账，做到产业需求早摸排、金
融服务早对接。

走访中，客户经理了解到杨连平的
实际困难后，第一时间上门对接，实地勘
察果园现状，核验果园流转合同、历年果
品销售单据、购销合作协议，全面摸清经
营规模、生产模式、市场销路和信用状
况。结合苹果产业“春季集中投入、秋季
集中回款”的生产经营特点，为他量身定
制专属惠农融资方案，打通从资金申请
到投放落地的全链条服务，精准化解融
资痛点。
“农业生产有它自身的节奏，不像做

生意回款快，要是贷款一年一还，秋天果

子还没卖完，就要筹钱还本，压力太大。”
周期错配是困扰果农的又一大难题。苹
果种植属长周期特色农业，前期管护投
入大，收益集中在每年 9月至 11月采收
上市之后。为此，凉山农商银行结合苹果
产业生长、投入、回款规律，创新推出“苹
果贷”，匹配中长期农户经营性贷款，拉
长还款周期，避开果树管护关键阶段集
中还本的压力，让还款节奏与果农销售
回款节奏同频共振。与此同时，严格落实
普惠涉农减费让利政策，最大限度降低
农户融资利息支出，减少农户种植生产
成本，真正做到金融让利惠农、为特色产
业减负。

绿色通道：
果园里跑出“加速度”

不误农时，是支农信贷服务的核心
要求。为保障春耕管护顺利推进，凉山农
商银行开通种植大户专项绿色审批通
道，对相关业务优先受理、优先尽调、优
先审批、优先放款，精简申报材料，大幅
压缩内部审批时限。从现场勘察、信息核
验、风险评估到合同面签，全部由客户经
理上门一站式办理，农户不用来回跑银
行网点，实现“果园里办贷款”。目前，该
行涉农绿色通道业务平均办贷时长压缩
至 3个工作日以内，最快可实现 2个工
作日放款，信贷资金抢在果园管护黄金
窗口期及时到位，保障各项农事有序推
进，做到农事不等人、金融不缺位。

闭环护航：
一渠活水浇出“丰产田”

凉山农商银行建立常态化回访机
制，在贷款存续期内，客户经理定期回访
果园，查看管护进度、果品长势，同步收
集后续金融需求，提供结算、惠农政策咨
询、保险联动等一揽子综合金融服务，全
方位陪伴果园产业经营、护航果园发展。

信贷资金及时到位，给 800亩苹果
园吃下“定心丸”。杨连平有序采购优质
农资、聘请管护工人，全面落实疏果套
袋、绿色防虫、水肥管理，同步检修加固

防雹网、防冻设施、灌溉系统，确保整片
果园的标准化、精细化管护全部落地。充
足的投入有效降低了病虫害、冰雹、低温
霜冻等自然灾害带来的减产风险，果树
长势稳健，果品优果率、精品果占比显著
提升，为当年丰产增收筑牢根基。

一笔贷款，不只惠及一户果农，更
发挥出“扶持一户、带动一片”的示范效
应。杨连平的标准化果园，成为周边散
户果农看得见、学得到的样板。在稳定
经营、持续提质的同时，他主动向周边
散户分享苹果标准化管护、绿色防控、
精品果培育的实操经验，带动附近小农
户转变粗放式种植的老思路，学习科学
管护技术。在大户的示范引领下，片区
苹果种植逐步由散户零散种植向标准
化、精品化方向转型，助推苹果产业整
体提质，进一步擦亮“糖心”苹果的区域
特色品牌。

盐源县地处多民族聚居地区，苹果
产业是各族群众共同参与、共同受益的
富民产业。凉山农商银行立足本土、贴近
乡土，持续下沉服务重心，把网点优势、
人缘和地缘优势转化为服务乡村振兴的
金融优势。该行持续摸排不同类型涉农
主体的差异化融资需求，近 3年，累计发
放苹果产业贷款 79亿元，支持农户小额
周转、家庭农场适度扩种、种植大户设施
升级、涉农企业全链条发展，构建起覆盖
苹果产业育苗、种植、管护、仓储、分拣、
销售全链条的普惠金融服务体系，助力
盐源苹果拓展北上广深高端市场。同时
依托助农服务点，在全县布设助农便民
服务终端 51个，今年累计交易 5.6万笔，
金额 2252 万元，打通乡村金融服务“最
后一公里”。

乡村振兴，产业先行；产业兴旺，金
融赋能。盐源苹果产业要持续走精品化、
品牌化、现代化道路，离不开持续稳定的
金融供给。下一步，凉山州农商银行将坚
守支农支小定位，践行“四川农商银行，
四川人民自己的银行”的服务理念，持续
深耕盐源县域特色农业版图，让高原上
的“糖心”苹果，在金融阳光滋养下，成为
各族群众增收致富的“幸福果”“振兴
果”。 黄贵蓉陈雯 /文曹正林 /图
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深秋的盐源高原，果园里一
片丰收景象。果农杨连平蹲在自
家 800亩标准化苹果园里，望着
满树红艳艳、沉甸甸的苹果，心里
格外踏实———就在今年春耕管护
最吃紧的当口，一笔 178万元的
惠农贷款及时到账，让他采购农
资、聘请工人、检修防雹网等一件
件心头事落了地。

四川省凉山州盐源县地处青
藏高原东南缘、凉山州西部，平均
海拔超 2300米，光照时间长、昼
夜温差大，得天独厚的高原气候，
孕育出果香浓郁、脆甜多汁的“糖
心”苹果。作为西南片区最大的
苹果种植基地，全县苹果种植面
积达 43万亩、年产量 70万吨以
上、产值约 33 亿元，直接带动从
业人员 15万人，苹果产业已成为
当地巩固拓展脱贫攻坚成果、全
面推进乡村振兴、带动各族群众
稳定增收的支柱性特色产业。一
方果园，连着万家生计；一颗苹
果，承载产业希望。凉山州农商银
行坚守服务“三农”初心，以金融
“活水”精准滴灌高原果园，为盐
源苹果产业发展注入源源不断的
金融动能。

硕果满枝、果农笑开颜。

连片的矮砧苹果。客户经理了解苹果生长情况。

盐源县卫城镇大堰沟村十里山水苹果示范园。


